РИТОРИКА И ТЕОРИЯ АРГУМЕНТАЦИИ

ПРАКТИКУМ

ВВЕДЕНИЕ

       Существует ряд профессий, для представителей которых умение хорошо говорить - функциональная обязанность. В их числе - профессия юриста, деятельность которого в значительной степени связана с необходимостью публичных выступлений в залах судебных заседаний, в академических и университетских аудиториях, в парламентских дебатах, по телевидению, в периодической печати, перед населением. Профессия юриста всегда ассо​циировалась с общей высокой культурой, глубоким знанием права и умением использовать «изящную словесность» для точного и доходчивого выражения мыслей.


Мастерство публичного выступления юриста - это и ясно выраженная цель выступления, и интересная композиция, и убедительная аргументация, и соразмерное сочетание рациональных и эмоциональных элементов, и посто​янный контакт с аудиторией, это, наконец, и правильная, живая, образная речь. Авторитет пропагандиста права находится в прямой зависимости от его владения ораторским мастерством.


Не стоит думать, что умение выступать не пригодится будущему юристу. Необходимость публичного выступления коснется каждого. Поэтому овладе​ние ораторским мастерством должно быть одной из составляющих содержа​ния методической подготовки юристов.


Известно изречение Цицерона о том, что поэтами рождаются, а ораторами становятся. Поэтому не каждый, получивший юридическое образование, -уже готовый оратор.


Анализ публичных выступлений юристов-практиков позволяет сделать выводы о типичных риторических ошибках. Это, прежде всего, незнание уровня подготовленности аудитории к восприятию выступления по правовой тематике. Отсюда - либо неоправданное упрощение проблемы, либо, наобо​рот, чрезмерное ее усложнение. У юриста-практика зачастую отсутствует чувство времени, навыки в распределении материала, вследствие чего одни вопросы темы раскрываются излишне подробно, другие же - чересчур сжато и поэтому малопонятно. Наблюдается нарушение логической последователь​ности изложения, отход в сторону от главного тезиса выступления, подмена его второстепенными вопросами, чрезмерное увлечение примерами без их обобщения и выводов. Наконец, отмечается и недостаточно высокая культура речи, в результате чего теряется контакт говорящего с аудиторией.


Восполнить теоретические пробелы в красноречии и помочь приобрести некоторые навыки и умения призвана учебная дисциплина «Риторика», крат​кое изложение наиболее важных тем которой представлено в данном практи​куме.

1. РИТОРИКА. ЕЕ ПРЕДМЕТ, ЗАДАЧИ, КРАТКАЯ ИСТОРИЯ


Современное общество без языка, речи не смогло бы существовать. Из всех элементов культуры - норм, материальных и нематериальных ценно​стей, обычаев и традиций - первым появляется язык. Только общаясь по​средством языка, люди могли выработать остальные элементы культуры. Слово - это ставшая слышимой идея. Поэтому сегодня признается существо​вание самостоятельной речевой деятельности наряду с трудовой, учебной, игровой и т.д. Ни одна наука не может обойтись без изложения своих основ, без помощи слова.

Нет людей, которые бы не хотели стать красноречивыми собеседниками, умеющими ясно, сжато, умно высказывать свои мысли. Например, политик, не овладев словом, не сможет убедить, журналист не завладеет умами и сердцами читателей и слушателей. Дипломаты, юристы, педагоги, проповед​ники и др. озабочены проблемой: как в рамках своей деятельности так овла​деть профессиональным мастерством, чтобы быть риторически убедитель​ными. Невозможно указать профессию, которая не была бы так или иначе связана с речью, потому что всякое дело требует словесной организации.

Какой должна быть хорошая и эффективная речь? В чем заключаются трудности общения? Можно ли научиться говорить убедительно?
Ответы на эти вопросы дает риторика.

Она выступает дисциплиной, способной обучить способам и формам вы​ражения мысли в слове, изобретению текстов применительно к разным жиз​ненным обстоятельствам, публичным выступлениям, эффективным спорам и переговорам.

Классическое аристотелевское определение риторики превращает ее в са​мостоятельную науку и определяет как искусство находить возможные спо​собы убеждения относительно каждого данного предмета.

Слово «риторика» (от гр. rhetorike - течь, литься) имеет три смысла: а) теория красноречия; б) красивая, напыщенная, но малосодержательная речь; в) название младших классов гимназий в дореволюционной России.

Итак, риторика - это наука о возможных способах высказывания мнения в определенной ситуации, воздействия словом на аудиторию с целью убе​дить и впечатлить ее, формирования умений и навыков оратора.

Древние греки полагали, что убедить аудиторию можно тремя способами:

-
логосом - с помощью правильной логической организации речи, после​довательной, недвусмысленной и аргументированной;

- этосом - образцом, примером оратора, его скромностью, доброжела​тельностью, правдивостью, а не подтасовкой фактов;

-
пафосом - эмоциональностью, страстью, уверенностью, небезразличием к происходящему.

В отличие от древних греков древние римляне считали главным в речи не столько убедить, сколько впечатлить красивостью говорения. Поэтому спо​рили: кому же принадлежит риторика, поэтам или прозаикам?

Риторика как наука о теории, мастерстве и законах искусства красноречия основана на нескольких десятках научных дисциплин: философии, логике, этике, эстетике, психологии, языкознании, орфоэпии, теориях информации и коммуникации и т.д., с другой стороны - сама является средством передачи самых разнообразных знаний.

Поскольку существует множество ситуаций, в которых может произно​ситься речь, то, естественно, существует обилие вариантов самих речей, раз​нообразных по содержанию, структуре и композиции. Отсюда вытекает ос​новной риторический закон - тип речи должен соответствовать типу ситуации.

Все множество речей разбивается по типам, т.е. классифицируется.

Классификация по целям речи: информационные, убеждающие, призы​вающие к действию, воодушевляющие, развлекательные, сокровенные и т.д. Классификация по целям и времени: эпидейктические (речи о настоящем), дилибиративные (речи о будущем), судебные (речи о прошлом).

Классификация жанрово-тематическая, выделяющая виды (роды) и жанры речей:

социально-политические (отчетные доклады, политинформации, агита​ционные, юбилейные и др.);

академические (лекции, научные доклады, защита диссертаций, курсо​вых, дипломных, научные обозрения и др.);

судебные (обвинительные прокурорские, защитительные адвокатские, присяжных, самозащитительные);

-
церковно-богословские (проповеди и др.);

-
диалогические (беседы, споры, переговоры, социологические опросы, бытовые и др.);

дипломатическое красноречие;

военное красноречие;

деловое красноречие.

       Риторика зародилась в Древней Греции из героического эпоса и драмы. Но в отличие от последних речи помогали грекам решать насущные пробле​мы. Красноречие взяло от других жанров самое лучшее: силу логики и убе​дительность, эмоциональность и высокую художественность. Расцвет ора​торского искусства был обусловлен и связан с демократическим строем стра​ны. Публичные речи: политические, судебные, эпидейктические (торжест​венные) были частью повседневной жизни древних греков.

      На основе развивающегося ораторского искусства начали появляться по​пытки теоретического осмысления принципов и методов произнесения речей. Первый учебник риторики был написан в 427 г. до н.э. Лисием и Кораксом. Горгий разработал приемы риторической художественной прозы. Он созна​тельно применял стилистические средства украшения (горгианские фигуры). Великим мастером речи был Перикл - крупнейший государственный деятель, реформатор. Знаменита его речь, произнесенная во время погребения афин​ских воинов, павших на войне, Представителем торжественного, пышного красноречия был Исократ - афинский учитель риторики (имел свою школу), публицист и логограф. Опыт мастерства речи обобщил на примерах выдаю​щихся риторов, в том числе Сократа, Платон - выдающийся греческий мыс​литель. Риторика должна развивать способность убеждения - полагал в своих трудах ученый-энциклопедист, великий философ Аристотель. Лучшим ора​тором Древней Греции был признан Демосфен, страстные речи которого про​тив македонского царя Филиппа II за свободу Греции вошли в историю куль​туры как филиппики. Речи Демосфена отличались эффективным применени​ем, проникновенной страстностью, покоряющей логикой и острой аргумен​тацией.

С угасанием демократии в Древней Греции и расцветом государственно​сти Древнего Рима развитие риторики перемещается на Аппенинский полу​остров. В Риме греческий ритор становится оратором (от лат. orator - гово​рить). Свой вклад в риторику внесли политический деятель Цезарь, поэт Вер​гилий, но особенно Цицерон - самый крупный представитель римского клас​сического красноречия, достигшего в его устах совершенства, и Квинтилиан, написавший 12 книг «Наставления Оратору», теоретик и реформатор литера​турного классицизма. Итогом развития античной риторики стала разработка ее пяти классических частей-разделов, каждый из которых отражает опреде​ленные моменты в подготовке и реализации речи.

1. Инвенция (изобретение) - рождение замысла, создание идей, содержа​ния речи. Содержание и доказательство предстоящей речи необходимо имен​но изобрести. Риторическое учение может предложить ритору определенную технику в создании идей и распространении речи. Эта техническая сторона воплощена в учении об общих местах (топике). Где найти материал, что слу​жит источниками, каков объем отобранного, соответствует ли оно теме, дос​таточно ли его для полного освещения содержания? - на эти и другие вопро​сы отвечает инвенция.

2. Диспозиция (расположение) - раздел о правилах композиционного по​строения речи. Изобретенный материал необходимо разумно, в определенной последовательности расположить в целях избежания противоречивости, дву​смысленности, колебаний между противоположными позициями.

3. Элокуция (выражение, текстообразование) - раздел о словесном оформлении речи, украшении ее риторическими фигурами и тропами. Поиск нужных слов для выражения мыслей, способов украшенного расположения этих слов в фигурах - один из сложных периодов работы над созданием тек​ста речи. Облечь мысль в словесную форму, наиболее убедительную и выра​зительную - главная задача элокуции.

4. Мемория (память) - раздел риторики о способах запоминания текста, его структуры, содержания, фактов, примеров, цитат.

5. Акция (действие) - раздел, занимающийся проблемами непосредствен​ного выступления с трибуны. Изучает образ оратора, его манеры и невер​бальные средства, психологические особенности контактирования с аудито​рией, технику и культуру речи.

        Европейская эпоха Средневековья - эпоха христианства - отвергла ан​тичную культуру как языческую, была забыта и риторика. Однако потребно​сти, связанные с подготовкой священников к проповедям, к общению с ве​рующими, породили новую отрасль риторики - церковное богословие.

Выдающийся церковный деятель IV-V вв. св. Августин Блаженный -Аврелий - в своих сочинениях и рекомендациях изложил систему оратор​ского мастерства распевного произнесения текстов библейского содержания. Иоанн Златоуст - византийский церковный деятель - боролся за осуществле​ние аскетического идеала и критиковал общественную несправедливость, что сделало его популярным в народе.

       Эпоха Возрождения знаменуется новым подъемом внимания к риторике, объясняющегося пробуждением интереса к человеку, личности. Риторика сближается с литературой, возрастает значение ее разделов - композицион​ного и языкового.

В последующее время риторику обогатили Леонардо да Винчи, Монтень, Лихтенберг, Паскаль и др.

Основой древнерусского красноречия были народные традиции. Сущест​вуют тексты, свидетельствующие о высокой культуре устной речи: «Золотое слово Святослава» (Слово о полку Игореве), «Моление Даниила Заточника», «Поучение Владимира Мономаха» (Поучение чадам своим) и др. Древнерус​ские произведения домонгольского нашествия свидетельствуют о высоком уважении к книжному слову, мудрой речи, словесному разнообразию; о нравственно-поучительном пафосе, призыве к добру и силе убеждения.

      Первые русские руководства по риторике относятся к XVII в. 1617 г. да​тирован найденный экземпляр первой русской риторики, переведенный неиз​вестным переводчиком с византийского. Митрополит Макарий, сподвижник Петра I белорус Феофан Прокопович писали риторические труды под влия​нием латинских образцов и имели богословскую направленность. Занимался риторикой и наш земляк Симеон Полоцкий.

Наиболее заметный след в развитии теории ораторского искусства внес гениальный ученый М.В. Ломоносов, написавший «Краткое руководство к красноречию». Оно предназначалось для нужд просвещения. М.В. Ломоно​сов соединил риторику с русским языком, русской традицией, русской нау​кой.


Профессор Царскосельского лицея Н.Ф. Кошанский, учитель А.С. Пуш​кина, написал «Общую риторику», издававшуюся 11 раз, и «Частную рито​рику», имевшую семь изданий.

В XIX в. широкую известность получили риторические труды А.Ф. Мерзлякова, К.П. Зеленецкого.

     В 1864 г. в России произошла судебная реформа, заложившая новые принципы судопроизводства. Слушание дел стало гласным, в процесс ввели прокурора, адвоката, присяжных заседателей. Суд стал местом публичных заседаний, полем словесных битв членов прокураторы и защитников.

     Громкие судебные процессы привлекали широкую публику, освещались в печати. Появилась плеяда блестящих судебных ораторов, таких как В.Д. Спасович, К.И. Арсеньев, К.Ф. Хартулари, Ф.Н. Плевако, А.И. Урусов, П.А. Александров, В.И. Жуковский, С.А. Андреевский, П.Я. Пассовер, Н.П. Карабчевский, А.Ф. Кони, СП. Пороховщиков (П. Сергеич). В связи с их деятельностью возник особый русский тип обвинителя и защитника. Пер​вый характеризуется спокойствием, отсутствием личной озлобленности про​тив подсудимого, опрятностью приемов обвинения и т.д., второй - тем, что идеальный защитник не пособник своему клиенту в стремлении уйти от за​служенной кары правосудия. В то же время он друг и советник человека, ко​торый, по его искреннему убеждению, невиновен.

      Яркими страницами отечественной риторики стали «академическая шко​ла» ораторства, которая представлена выдающимися учеными, академиками, профессорами XIX - начала XX вв., а также русская революционная ритори​ка в лице Г.В. Плеханова, В.И. Ленина, СМ. Кирова, В.В. Маяковского, А.В. Луначарского и др.

       Белорусская риторика гордится именами К. Туровского (второй Златоуст), Е. Полоцкой, С. Будного, Ф. Скорины, Н. Гусовского, Л. Сапеги, М. Литвина, Ф. Прокоповича, В. Бучинского, К. Калиновского.

       Вторая половина XX в. полностью восстановила статус риторической дисциплины и начала новый виток ее развития в русле неориторики, которая, наряду с классическими знаниями, изучает структуру общения, лингвистику текста, функционально-смысловые типы речи, речевую коммуникацию, тео​рию информации, логическое мышление и т.д.

Тесты

1. Назовите три значения слова риторика:

Варианты

	Наука, дисциплина, младшие классы гим​назий
	Наука, дисциплина, млад​шие классы гимназий, пус​тая, напыщенная речь
	Пустая речь, младшие классы гимназий, об​ласть знаний


2.
Как переводится слово «риторика»?

Варианты

течь, литься - говорить - ораторствовать

3.
Где и когда зародилась риторика?

Варианты

427 г., Древний Рим - 427 г. до н.э., Древняя Греция - 374 г. до н.э., Древ​няя Греция

7.
Дайте толкование названиям речей:
эпидейктические: речи о прошлом, о будущем, о настоящем;

дилибиративные: речи о прошлом, о будущем, о настоящем;

судебные: речи о прошлом, о будущем, о настоящем.

8.
Перечислите жанры речей:
социально-политических:

судебных:

академических:

церковно-богословских:

9.
Расставьте по порядку пять классических частей риторики: акция, эло-
куция, инвенция, диспозиция, мемория.

10.
Что означают следующие понятия?

Варианты

инвенция: расположение, словесное выражение, нахождение;

диспозиция: запоминание, словесное выражение, расположение;

элокуция: нахождение, расположение, словесное выражение;

акция: нахождение, запоминание, действие.

11.
Кто из перечисленных ораторов не относится к эпохе Средневековья?
Ф. Аквинский, И. Златоуст, Сенека, К. Туровский.

12.
Кто из нижеперечисленных прославился как русский оратор?

князь Святослав, князь А. Невский, князь И. Калита, царь И. Грозный, царь Петр I, царь Александр I, царь Николай I, монах Аввакум, митрополит Макарий, св. Сергий Радонежский, священник Ф. Прокопович, священник К. Туров​ский.

13.
Кто из данного перечня представляет школу русского судебного ораторства?

Пороховщиков, Кони, Плевако, Ломоносов, Карабчевский, Рижский, Ан​дреевский, Урусов.

Продолжите перечень фамилий белорусских ораторов: К. Туровский,

Как формулируется основной риторический закон?

Варианты

-Тип речи зависит от личности оратора.

Тип речи должен соответствовать типу аудитории.

Тип речи должен соответствовать типу ситуации.

16.
Что изучает неориторика?

Варианты

теорию красноречия;

классические положения риторики;

речевые аспекты коммуникации, информационные и знаковые системы.

Задания и упражнения для самостоятельной работы

Проработайте с целью развития речемыслительных навыков следующие упражнения.

1.
Замените подчеркнутые слова близкими по смыслу:

главная задача

видный деятель

огромные успехи

Важный, большой, первоочередной, первостепенный, известный, колос​сальный, выдающийся, громадный, актуальный, основной, насущный, значи​тельный, замечательный.

2.
Расположите синонимы в порядке усиления признака действия:

>
неприятный, отталкивающий, омерзительный, отвратительный, про​тивный;

>
учтивый, деликатный, обходительный, любезный;

оцепенеть, остолбенеть, окаменеть, окоченеть, окостенеть, застыть, замереть;

хохотать, фыркать, хихикать, прыскать, гоготать.

3.
Подберите русские синонимы к иностранным словам: амбиция, анализ,
библиотека, вердикт, вестибюль, детальный, диалог, импорт, лексикон, ме-
муары, пунктуальный, фауна, экспорт.

4.
Из слов в скобках выберите нужное:

Мы услышали (потрясающие, дикие, неистовые) крики.

Нельзя (опасаться, пугаться, бояться, страшиться, трусить, робеть, трепе​тать) всего на свете, надо быть (смелым, храбрым, отважным, решительным, дерзким, бесстрашным).

5.
Распределите следующие слова по группам с положительной и отри-
цательной эмоциональной окраской:

Похождения, подвиги, преступления, деляги, труженики, расправляться, ограбление, единомышленники, связаться, сборище, нашествие, творить, кладезь, собрание, соучастники, содружество, проделки, сотрудничество.

6.
Произнесите русский вариант слов:

Трансформация, парламент, мониторинг, брифинг, тендер, кредит, шоу, круиз.

7.
Ответьте, когда употребляются нижеприведенные слова:

невеста и невестка,


закручивать и заворачивать, 


валяться и качаться,


эффектный и эффективный.

8.
Прокомментируйте следующие выражения:

Риторика находится на рубеже между сообщением и искусством, сохра​няя общие для них черты.

«Границы моего языка означают границы моего мира» (Л. Витгенштейн). «Кто ясно мыслит, тот ясно излагает» (Платон).

«Есть два искусства, которые могут поставить человека на самую высо​кую ступень почета: одно - искусство полководца, другое - искусство хоро​шего оратора» (Цицерон).

Много говорить - не значит многое сказать (Пословица).

9.
Какие смыслы вкладываются в понятия: слово и речь? (См. словарь
В.И. Даля).

11.
Ответьте почему риторику называют:

наукой общения?

наукой самоуважения?

наукой взаимоуважения?

Объясните разницу между грамматикой и риторикой?

Внимательно прочитайте памятку оратора.

Памятка оратора

Ораторство есть искусство, которым можно овладеть, лишь много и систематически работая над собой.

Речь оратора в большей части - импровизация, а импровизация - это не что иное, как спешная мобилизация ранее накопленных знаний. Будь всегда готовым к мобилизации своих знаний.

Приготовь к речи мысли, формулировки, сравнения, но отнюдь не сло​ва, не фразы. Слова для выражения мысли «должны рождаться» «све​жими» только в аудитории, под ее «горячим дыханием».

Из подготовленного к речи выбери основное и помни, что вокруг ос​новного должна быть построена вся речь.

Собираясь выступить, выясни точно, какую цель ты преследуешь сво​им выступлением.

Важен не самый процесс речи, а ее результат. Помни, что задача ора​тора: с наименьшей затратой средств достигнуть наибольшего резуль​тата. Не длинной речью можно убедить слушателей, а содержатель​ной.

Не говори ничего мудреного. Мысли твои должны быть просты, ясны и насыщены убедительными фактами. Самые сложные проблемы должны стать в результате твоей речи понятными. Это достигается лишь длительным усилением мысли.

Не говори быстро. Не бойся пауз. В речи, как и в письме, должны быть знаки препинания разной продолжительности.

Чтоб тебя слышали, надо не кричать, а ясно и четко выговаривать слова, не торопиться.

Темперамент тоже проявляется не в крике, а в чувстве, которое ты переживаешь. Темперамент умей распределять так, чтобы он достиг своего проявления лишь к концу речи.

И. Не маши без надобности руками. Жесты должны помогать мысли служить наравне со словом средством ее выражения. Будь лучше слишком скуп, чем слишком щедр на жесты.

Нет двух одинаковых аудиторий, не должно быть двух одинаковых речей. Надо изучать слушателей до выступления и наблюдать за ни​ми во время своей речи. Помни, что перед тобой живые слушатели, которые критикуют тебя, и возражают тебе, хотя ты их и не слы​шишь.

Помни, что самое главное для оратора - это внимание слушателей. Внимание нельзя поддержать иначе как интересом к самой речи: но​вые факты, оригинальное построение, удачная шутка, образ, - а это достигается только упорным трудом.

Ничто так не утомляет слушателей, как однообразие: интонаций, жестов, выражений, фактов и мыслей; избегай однообразия.

Оратору нужно уметь не только говорить, но и уметь слушать. Чтобы удачно возразить оппоненту, чтобы победить в споре, чтобы вовремя подать удачную реплику, нужно уметь слушать. Учись слушать.

Чтобы быть интересным оратором, надо быть интересным челове​ком. Нужно быть всесторонне развитым. Особенно необходимо ежедневно читать художественную литературу. Она обогащает язык, расширяет кругозор, развивает воображение и многое, многое другое.

Постоянно упражняйся в ораторском искусстве. Никогда не теряй случая выступить, но не выступай, не имея ясной цели и не пред​ставляя себе ясно, что именно ты хочешь сказать. Ораторство не краснобайство - говори только по делу и для дела.
Следи за своей речью постоянно, даже в простом обращении, в слу​чайном разговоре.

Обращайся чаще к толковым словарям.

Изучай технику речи.

Дорожи вниманием и доверием слушателей.

Не употребляй без нужды иностранные слова.

II. ЛОГИЧЕСКАЯ ОРГАНИЗАЦИЯ РЕЧИ

       Логика является важнейшим и неоценимым помощником риторики. Ведь логика - это наука о законах правильного мышления. Логическая цепочка повествования и доказательств должна быть безупречно точной, чтобы люди поверили оратору безоговорочно. Иначе результат будет противоположным, и недоверие слушателей будет сопровождать всю его дальнейшую речь.

Логика в риторике имеет два основных направления: логика изложения и логика рассуждения.

Рассмотрим первое направление (изложение).

1.
Изложение должно быть последовательным, а значит ясным, прозрач-
ным. Существуют следующие виды логических последовательностей:

-линейная, или хронологическая (применяется при изложении историче​ских дисциплин, а также исторических аспектов тех или иных явлений. Дви​жение, как правило, от прошлого к настоящему и будущему. Реже - от на​стоящего к прошлому);

фабулярная, или сюжетная (всегда имеется какая-то интрига, сюжет событий излагается в форме рассказа, ничто существенное не опускается);
стадиальная, или ступенчатая (материал разбивается на стадии-ступени, каждая «порция» материала логически увязана с предыдущей и по​следующей. Примером служит учебная лекция, которая делится на более мелкие вопросы);
концентрическая (применяется в изложении реже; это постоянный воз​врат к проблеме).
2.
Изложение должно быть недвусмысленным, определенным, непротиво-
речивым, обоснованным. Для этого оратор опирается на логические законы:
-закон тождества в речи реализуется через «красную нить», «царст​вующий тезис», т.е. главную линию повествования, от которой нельзя отсту​пать. Все факты, примеры должны соответствовать ей. Несоответствующая главному содержательному тезису информация называется нерелевантной, т.е. излишней, шумовой;

-закон противоречия проявляется в недвусмысленности высказывания. Про одно и то же нельзя одновременно говорить «да» и «нет». Нельзя по хо​ду изложения противоречить самому себе;

закон исключенного третьего не рекомендует оратору колебаться меж​ду двумя позициями; обязательно необходимо быть приверженцем одной из них;
закон достаточного основания настоятельно рекомендует обосновы​вать аргументами, фактами, доказательствами каждую свою мысль; требует делать выводы, только исходя из утверждений, опирающихся на сильные доводы.
Логические законы делают речь стройной и четко организованной, в ко​торой легко «читается» содержание, ясно понимаются мысли оратора.

3. Текст выступления излагается посредством представления аудитории понятий и суждений. Поэтому важно умело и правильно оперировать ими. Среди логических операций чаще всего встречаются: анализ, обобщение, иерархическое выделение, структурирование, деление. Каждая из них выпол​няется оратором с учетом конкретных требований:

-Анализ - логическая операция, связанная с вычленением общих и более частных закономерностей из совокупности проблем или явлений.

Обобщение - логическая операция, заключающаяся в формулировании вывода, основанного на нескольких аналогичных примерах или фактах. Сле​дует избегать скороспелых выводов типа: «итальянцы ленивы», «Бах - самый великий композитор», «все женщины болтливы» и т.п.
Иерархическое выделение - логическая операция, помогающая из сово​купности явлений или проблем вычленить самую первостепенную, другую по значимости, третью и т.д.
Структурирование - логическая операция, дающая возможность изла​гаемое разделить на «порции»: первое, второе, третье; а), б), в) и т.д.
-Деление понятия - логическая операция, позволяющая в целях удобства целое дробить на составляющие и по порядку их излагать. Нередко объемное понятие невозможно разъяснить сразу, поэтому оно расчленяется на более мелкие. Существуют требования, без учета которых деление понятия совер​шается с ошибками. Так, деление должно охватывать все содержание и объем понятия, производиться не скачкообразно, деление должно быть одинако​вым, меньшее основание самостоятельно не выделяется среди больших. По​ясним на примерах.

Понятие «милиция» возможно объяснить, лишь разделив его на более мелкие вопросы, которые должны охватывать все содержание понятия: сущ​ность милиции - структура ОВД - обязанности милиции - права милиции и т.д. Если это понятие мы начнем с прав, затем поговорим о сущности, то, нарушив последовательность изложения и пропустив структуру и обязанно​сти, совершим непозволительный скачок.

Например, если в табличке написано: солярий, парикмахер, массаж, то ав​торы нарушили основание деления. Поскольку солярий является учреждени​ем, то и последующие члены деления должны быть такими: солярий, парик​махерская, массажный кабинет; или (другой вариант): загар, стрижка, завив​ка, маникюр, массаж; или (третий вариант): парикмахер, массажист.

Если, например, понятие «религия» разделим на: христианство, правосла​вие, католицизм, ислам, буддизм, иудаизм, то совершим серьезную ошибку, так как православие и католицизм - более мелкие члены деления, входящие в более крупное, - христианство.

В целях наилучшего и полного усвоения понятий важно научиться доно​сить их до слушателей несколькими способами:

-
этимологическим - толкование в переводе с греческой или латинской первоосновы;

через родовое отличие - с помощью формулировки, определения;

через сравнение с аналогичными явлениями или предметами;

описательным - толкование простыми словами с использованием обра​зов.

Таким образом, в логике изложения отмечены три основных нюанса, по​зволяющих сделать повествование не «тупиком», а «широким, светлым и прямым проспектом».

Второе направление в логике речи - рассуждение, которое представляет собой цепь умозаключений, позволяющих доказательно убеждать.

1.
Важное место в рассуждениях занимают способы и методы. В речевой
практике имеет место диалектический, софистический и демагогический
способы построения умозаключений. Из этой триады допустимым является
лишь диалектический: события и явления рассматриваются диалектически,
т.е. в развитии, в многочисленных связях, в единстве и борьбе противопо-
ложностей. Софистический и демагогический способы - не что иное, как на-
дувательство, преувеличение, перетолковывание, передергивание, извраще-
ние фактов.

Доказательное рассуждение базируется также на композиционных моде​лях - методах, среди которых главными являются дедукция, индукция и ана​логия:

 - Дедукция как рассуждение строится от общего к частному. Так написа​ны почти все детективные романы, включая про Шерлока Холмса.

-
Индукция как метод рассуждения строится на следовании от частностей к общему. Итогом индуктивного размышления является вывод.

- Аналогия применяется в ситуациях сопоставления. Одним из вариантов аналогии является сравнение.

2.
Логика рассуждения опирается также на теорию аргументации. Предме-
том ее являются приемы и способы построения аргументации. Данная теория
имеет свои термины: тезис, антитезис, факт, аргумент, довод, демонстрация
доводов, виды аргументации. Назовем главные из видов: доказательство, оп-
ровержение, возражение, объяснение, интерпретация, оправдание.

Доводы делают виды аргументации более или менее сильными. Сила до​водов называется термином - эссенциальность. Наиболее эссенциальными являются доказательство и опровержение, наименее - интерпретация и оп​равдание.

Подводя итог, укажем на то, что логика изложения и логика рассуждения теснейшим образом увязаны, не существуют раздельно, а дополняют друг друга, так как инкорпорированы одна в другую. Невозможно излагать, не рассуждая, и рассуждать, не излагая.

Логическая организация речи облекается в план, структуру и компози​цию. План речи относится только к ее содержанию, теме. Он составляется с учетом интереса аудитории. Чаще всего материал планируется с учетом уже определенной темы, которая должна формулироваться ясно, актуально, ко​ротко, интригующе, иногда полемически. Если тема старая, избитая, то ее следует развивать в связи с новыми фактами и насущными интересами. Если тема новая и необычная, то ее следует развивать, опираясь на общеизвестные факты и житейский опыт. План выступления может быть изложен в конкрет​ных терминах, опорными фразами, быть подробным, развернутым, с пункта​ми и подпунктами, буквенными и цифровыми обозначениями, может быть в виде конспекта или тезисов. Главное, чтобы план полностью исчерпывал те​му речи. Это правило применяется осторожно, так как работа над любой те​мой поистине не имеет границ. Поэтому включению в план подлежит только то, без чего нельзя обойтись. В плане используются подходящие примеры, цитаты, замечания о значении темы, юмористические заготовки, вопросы и сообщения, захватывающие внимание. Можно ли отступать от плана, т.е. импровизировать? Опытные мастера слова делают это с успехом, не отрыва​ясь от темы, оживляя устную речь. Делать же импровизацию самоцелью не стоит. Она должна возникать спонтанно.

Структура речи - не что иное, как ее формальные части: вступление, главная часть, состоящая из изложения, доказательства и опровержения, за​ключение. Как говорил Платон, речь это живой организм с головой и конеч​ностями, которые ни в коем случае нельзя отрывать.

Во вступлении излагается конкретная цель с пояснением и обзором глав​ных разделов темы, как бы этим готовя слушателей к самому важному в речи. Следует разнообразить приемы вступления, их известно немало. Иногда, ес​ли речь очень короткая (на митинге, юбилее), возможно обойтись без вступи​тельных фраз.

Главная часть по времени и важности находится на первом месте. В из​ложении последовательно ведется повествование по существу темы. Затем доказывается точка зрения оратора по этому поводу. Наконец, опровергаются альтернативные подходы. Основная часть разрабатывается при помощи оп​ределений, развивается от частей к целому, делается на основе уподоблений и противопоставлений, раскрывается по признаку причинной зависимости.

Заключение суммирует сказанное, объявляет итоговый вывод. Оно включает в себя повторение, хотя бы краткое, сделанное в любой форме. Яркая иллюстра​ция, особые слова и обороты могут служить прекрасным заключением. А там, где сущность совместима со сравнением, аллегорией, притчей, анекдотом, - их следует употребить. Народная мудрость гласит: «Конец -делу венец».

Упомянем два структурных закона. Закон Леонардо да Винчи гласит: вступление и заключение по своему объему не должны превышать третьей части речи. Закон Гомера указывает на размещение аргументов в речи: вна​чале располагаются сильные, затем средние и в конце самые сильные и убе​дительные.

Композиция представляет собой мотивированное расположение частей лекции или доклада, использование дидактических и риторических приемов и методов. По сути - это усложненная совокупность плана и структуры речи.

Композиция работает на главную идею и цели речи. Каждый публично гово​рящий обязан продумывать композицию, определять, каким методом будет излагать материал, какие доводы возьмет для доказательства выдвинутых положений, какие ораторские приемы использует с целью активизации вни​мания слушателей. Сущность композиции раскрывается такими понятиями, как экспозиция, завязка, развитие действия, кульминация, развязка. Среди композиционных приемов: пересекающиеся сюжетные линии, временной перенос места действия, обрамление текста документами, примеры поэтиче​ского творчества, рассказ в рассказе и т.д.

Тесты

Назовите два аспекта логики в риторике:

Укажите недостающий компонент логики изложения:

логические законы;

логические последовательности;

3.
Укажите недостающий вид логических последовательностей:

-
концентрическая; -линейная, или хронологическая;

4.
Что для речи означают законы

Варианты

тождества:

следование «красной нити» изложения;

соотношение фрагментов речи;

доступность речи; противоречия:

четкость речи;

непротиворечивость высказываний; исключенного третьего:

непоколебимость позиций оратора;

обоснованность высказывания; достаточного основания:

обоснованность каждой мысли;

недвусмысленность речи.

Сформулируйте определение «содержание понятия» и «объем понятия»:

Укажите недостающий компонент логики рассуждения:

-
теория аргументации.

7.
Что из перечисленного является логическим методом, логическим
приемом, логической операцией: построение иерархии, индукция, способы
активизации мышления, дедукция, аналогия, деление понятия, логическое
ударение, риторический вопрос, риторическое восклицание, анализ, обобще-
ние, логическое ударение, логическая пауза?

Логические методы:

Логические операции: Логические приемы:

Добавьте пропущенные термины теории аргументации: факт, довод, те​зис, антитезис, демонстрация.

Перечислите виды аргументации:

10.
Каким словом характеризуется сила аргументов: элокуция, эристика,
элоквенция, эссенциальность, эвристика?

11.
С чем увязано понимание терминов:

план речи

Варианты

с содержанием текста;

с формальными частями речи;

с логикой речи; структура речи
Варианты

с содержанием текста;

с формальными частями речи;

с особенностями аудитории; композиция речи
Варианты

с формальными частями речи;

с особенностями аудитории;

-
с совокупностью плана, структуры и психолого-педагогических прие​мов и методов.

12.
Добавьте недостающие элементы структуры речи:

введение,


13.
Продолжите формулировку закона Леонардо да Винчи: «Вступление и
заключение


»

14.
Начните формулировку закона Гомера «
,а в конце речи самые сильные, «убийственные».

Задания и упражнения для самостоятельной работы
В целях акцентуации первозначимости логического построения речи, раз​вития всестороннего, нестандартного мышления выполните предлагаемые упражнения.

1.
Разрешите словесно-логические задачи:

На берегах одной реки стоят две деревни. Одна называется Ивановка, другая - Заречное. Какая из них более древняя? Почему?

По дорожке бегут двое спринтеров: европеец и американец. В забеге побеждает американский спортсмен. Европейская газета сообщает: наш бе​гун был одним из первых в забеге, а американский пришел к финишу пред​последним. Искажена ли информация в газете?

На известном плакате: «LM - вкус, который объединяет мир. Курение опасно для вашего здоровья». Укажите логическое несоответствие.

Диктор по ТВ: «24 сакавжа а 16 гадзше у Палацы Рэспублш адбудзецца фестываль "На скрыжаваннях Еуропы", у яюм прымуць удзел артысты з Масквы, Галандьп i Кшынева». За что выпускающему редактору следует поставить двойку?

Составьте примерный план речи (из 4-5 пунктов) о важности риторики или о значении высшего образования.

Установите нарушение логических связей в следующих предложе​ниях:

«Хочу выразить искреннюю благодарность врачу санатория. Этот че​ловек всегда с улыбающимся лицом и вместе с тем с большим опытом».

«Почти каждый пятый студент учится у нас на «хорошо» и «отлично». Казалось бы, кому как не этим студентам, оказать помощь тем, кто только пришел на студенческую скамью, поделиться личным опытом?»

«Приглашаем на консультацию всемирно известных врачей-офталь​мологов клиники С. Федорова».

«Передавайте деньги водителю в аккуратно сложенном и развернутом виде». (Объявление в автобусе).


Вывеска на здании: Солярий, косметология, парикмахер, маникюр, пе​дикюр.

4.
Прочтите высказывание М.М. Сперанского и определите с каким ло-
гическим законом оно увязано?

«Тезис - это царствующая мысль, к которой должно все относиться. Каж​дое понятие, каждое слово, каждая буква должны идти к сему концу, иначе они будут введены без причины, они будут излишними, а все излишнее не​выносимо».

5.
Объясните понятие «юриспруденция» четырьмя способами:

через ближайший род (т.е. формулировка)

через этимологию (т.е. перевод с латинского или греческого)

путем сравнения с чем-нибудь

описательно (предельно просто)

6.
Какое определение неверно?

>
Прибыль есть характеристика результатов экономической деятельно​сти, выражающая ее прибыльность.

>
Рынок - наше будущее.

7.
Приведите примеры использования в учебном процессе методов ана-
логии, индукции,дедукции.

8.
Приведите конкретные примеры следующих суждений:

силлогизма (две мысли, из которых следует третья как вывод); У дилеммы (одна мысль как условие, а вторая через союз или);

сорита (две мысли, между которыми пропущена очевидная третья);

>
эпихейремы (две несовпадающие или противоречащие мысли, из ко​торых следует вывод).

9.
Трансформируйте повествовательные предложения в риторические
вопросы:

История человечества это не просто череда событий, потрясающих мир.

Мы мечтаем, чтобы нас окружали вещи, за формой которых угадыва​ется глубокая суть и внутренняя красота человека.

10.
Приведите примеры начала коммуникации, поднимающие статус вы-
ступающего? Понижающие статус выступающего?

11.
Докажите несколькими аргументами:

Что вы человек хороший.

Что платное образование лучше (хуже) бесплатного.

III. ПСИХОЛОГИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ РЕЧИ

Если логика речи связана с ее содержанием, то психология риторики представляет собой ту своеобразную атмосферу общения, которая возникает в каждой аудитории.

Четко прослеживаются три основные линии психологии в риторике: ^пси​хология аудитории; 2) психология оратора; 3) психология познавательного воздействия на слушателей.

1. Психология аудитории состоит из нескольких основных нюансов.

Прежде всего это состав аудитории. Оратор обязан познакомиться с ним. Однородный состав по полу, возрасту, интеллекту, интересам, религиозным убеждениям, образованности и т.д. называется гомогенным. Разнородный -гетерогенным. Студенческая аудитория гомогенна, а в сельском клубе - гете-рогенна. В первой выступающему проще подбирать примеры, строить дока​зательства. Во второй - необходима большая вариативность. Для массовой аудитории желательна общедоступная форма изложения: простая, наглядная и остроумная. Мужчины предпочитают философски обобщенный материал, однозначность оценок, а женщины - склонны к частностям, деталям, эмо​циональным описаниям. Тонкой корректности требуют национальные и ре​лигиозные особенности аудитории.

Важным элементом психологии аудитории является ее настрой, т.е. на​строенность на слушание, «приведение» всего организма в состояние внима​ния. Аудитория настраивается на тему, на оратора, на обстоятельства. Если настрой разлажен, то слушатели проявляют недисциплинированность, и ни один оратор даже самой лучшей речью не добьется успеха.

Настрой аудитории проявляется в умении слушать. О важности слушания рассказывает легенда. Один юноша просил Сократа дать ему наставления в риторике. Мудрый Сократ потребовал двойную плату: за искусство речи и за искусство молчания.

Не менее важен третий аспект психологии аудитории - внутригруппо-вая внушаемость, или конформизм. В массе человек ведет себя иначе, ибо действует гипноз толпы. Чем больше слушателей в аудитории - тем быст​рее они становятся массой. Человек в массе легковерен, у него ослаблены умственные способности. Он плохо различает нюансы. Манипуляции не​контролируемыми чувствами слушателей - прямой путь внедрения собст​венной воли в их подсознание. Аудитория хоть и не является толпой, но представляет собой массовидное явление. Поэтому в ней пониженный уровень критичности к происходящему, схожесть реакций. Замечено, что конформность снижается при условии роста уровня образованности и са​мосознания индивида. Наконец, аудитория характеризуется реакцией на услышанное.

Чем малочисленней аудитория, тем более обычный, будничный характер ее настроения. И, наоборот, многочисленная аудитория создает атмосферу торжественности, приподнятости. Реакции в этом случае более интенсивны. В больших аудиториях сильнее выражены «крайние» положительные и отри​цательные реакции.

2. Психология оратора начинается с «предстартового волнения» и напря​жения, проявляющихся в неуверенности, страхе перед аудиторией, застенчи​вости, дрожании рук и губ, частом сердцебиении и т.д. Это небольшой стресс, являющийся естественной помехой. Начальное волнение преодолева​ется основательной подготовкой к каждому выступлению, тренировками, психологическими установками.

Другим аспектом психологии оратора выступает налаживание психологи​ческого контакта с присутствующими. Это своеобразный «кондиционер», создающий благоприятный микроклимат общения. С помощью психологиче​ского контакта добиваются внимания аудитории. В основе контакта - взаим​ное доверие, вызывание у слушателей чувства симпатии. Обмен доброжела​тельными взглядами с аудиторией - первый шаг ко взаимному притяжению. Вторым шагом становится обращение к залу. Следует помнить об эффекте первой фразы. На психологический контакт оратор должен настраиваться. Иногда включаются факторы, препятствующие достижению контактности. К ним относятся барьеры отрицательных эмоций, плохого настроения, воспри​ятия, установки, первого впечатления и др.

С психологическим контактом тесно связана обратная связь с аудитори​ей. Оратор принимает сигналы этой связи. Возникает своеобразное «электри​ческое поле», в котором говорящий и слушающие взаимодействуют. Обрат​ная связь осуществляется через наблюдение за реакцией, действиями слуша​телей, задаваемые вопросы, реплики и др.

Реагирует на происходящее и сам оратор, которому свойственны персо​нальные поведенческие реакции. По ходу выступлений возникает множест​во ситуаций, в которых оратор должен так или иначе повести себя. Глав​ное - соблюдать этические нормы и педагогически верно влиять на аудито​рию. Следует проявлять такт, эрудицию, находчивость, умение держать себя в руках.

3. Третьим психологическим звеном в речевой коммуникации является воздействие оратора на аудиторию в процессе познания. Любая речь - есть познавательный процесс. Поэтому надо четко представлять основные эле​менты его структуры. Он описан в общей психологии и включает последова​тельные этапы: ощущение, восприятие, внимание, память, мышление и речь.

Ощущения, обобщаясь с понятиями, становятся восприятиями. Различие их в том, что ощущение отличает отдельные свойства предметов, а воспри​ятие связано с пониманием целостности предмета или явления. Результат восприятия - образ воспринимаемого и представление о нем.

Восприятие, понимание информации аудитории зависит от мотивов, уста​новок, интересов, системы знаний, убеждений, настроя аудитории, доступно​сти и ясности изложения, применяемых оратором вербальных и невербаль​ных приемов. Речь воспринимается по двум основным каналам: звуковому и зрительному. Поэтому для углубления восприятия информации следует их совместное задействование.

Нельзя игнорировать внимание слушателей, выступающее как определен​ная сосредоточенность по отношению к речи оратора. Хороший лектор дол​жен ориентироваться на все виды внимания: произвольное, непроизвольное и 'постпроизвольное. К 20-30 минутам речи внимание слушателей ослабевает. Для активизации необходимо применять специальные приемы. Среди них: логические, психологические, словесные, визуальные, технические.

Хорошее внимание провоцирует хорошую память, которая не что иное, как следовая форма отражения и выражается в запоминании, сохранении, воспроизведении, узнавании ранее воспринятого. Существуют рекоменда​ции, связанные с возможностями оперативной памяти человека. Оратору следует помнить «магическую» формулу 7 + 2. Это значит, что человек без видимых затруднений может усвоить именно такое количество смысловых единиц.

В XIX в. Г. Эббингхауз сформулировал еще одну закономерность, так на​зываемый «закон края». Начало и конец любого информационного ряда, из чего бы он не состоял, сохраняются в памяти человека лучше, чем середина. Запоминание ухудшается при использовании говорящим сложных, длинных предложений, громоздких фраз, обилия терминологии; при неверных ритмическом рисунке и интонации речи; при монотонном, бесстрастном изложении материала.

Существует множество путей улучшения памяти: механические, ассоциа​тивные приемы, агрессивные техники, использование препаратов и т.д. Ора​тор призван научиться запоминать сам и предпринимать все, чтобы слушате​ли запоминали максимально много.

Устойчивое внимание и хорошая память развивают мышление, которое с помощью понятий устанавливает связи между познаваемыми объектами. Диапазон мышлений широк: от суждений, умозаключений до творческого мышления. Ум, мудрость - это категории мышления. В риторике с мышлени​ем связан, например, вопросно-ответный комплекс. Мышление характеризу​ется рядом свойств, которые оратор должен «инициировать» в аудитории: активность индивидов, поисковый, аналитико-синтетический характер, глу​бина, широта, логичность, организованность, доказательность мышления, способность мыслить при отсутствии информации и добывать ее, умение выдвигать гипотезу, гибкость, скорость, ясность, прогностичность мыслей, креативность (преодоление умственных тупиков), критичность. Иначе гово​ря, оратор обязан разнообразить свою речь приемами, в том числе и для раз​вития мышления слушателей, побуждать их к совместным размышлениям и совместному действию.

Мысль представляет собой внутреннюю речь человека, впоследствии громко выраженную словами. Речью заканчивается этап познания. То есть слушатели уже могут устно сами воспроизвести услышанное ими с трибуны. Таким образом, речевая деятельность оратора начала превращаться в рече​вую деятельность слушателей, т.е. в речевую деятельность второго порядка.

Невербальные средства оратора. Исследования показывают, что в еже​дневном акте коммуникации на вербальный (словесный) канал приходится до 45 %, но еще большая часть (55 %) приходится на невербальный (несловес​ный) канал общения.

Неречевые средства общения изучаются:

кинесшой (мимика, пантомимика, жесты);
такесикой (прикосновения в ситуации общения);
-
проксимжой (пространственное положение людей в процессе комму​никации).

Чтобы понять смысл поз человека, их надо рассматривать в комплексе со взглядами, жестами, голосом, т.е. в единстве образа, как кластер. Например, можно выделить кластер открытости, раздумья и критической оценки, по​тери интереса, ожидания, отрицания, эмоционального напряжения, само​контроля, превосходства и т.д.

Тесты
1.
Сформулируйте название третьего аспекта психологии в риторике:

психология аудитории;

психология оратора;

Перечислите компоненты психологии аудитории:

Перечислите компоненты психологии оратора:

4.
Перечислите компоненты психологии речевого познавательного воз-
действия:


Укажите несколько закономерностей восприятия речи:

Закон Эббингхауза гласит:


Дополните перечень приемов, активизирующих внимание аудитории:

юмор;

неожиданность;

-
сопоставление «за» и «против»

8.
Дополните перечень приемов активизации мышления аудитории:

риторический вопрос;

слежение по книге;

9.
Назовите области знания, изучающие невербальные средства оратора:

Какая из перечисленных выше областей знания занимается изучением мимики, пантомимики и жестов?

Что такое психологический кластер?

Варианты

набор различных жестов;

выражение лица в конкретный момент;

совокупность мимики, жеста и позы в конкретной момент.

Задания и упражнения для самостоятельной работы
Главные цели предлагаемой работы состоят в ознакомлении с тактикой выступления, совершенствовании умений установления психологического контакта со слушателями, изучении приемов воздействия на аудиторию в процессе коммуникации. Для этого следует выполнить ряд упражнений и ответить на вопросы.

1.
Вспомните ситуацию, когда Вы испытывали трудности в общении с собе-
седником. Каковы были причины этих трудностей? Удалось ли их преодолеть?

Если аудитория «гудит», что Вы как оратор будете делать?

Какова ваша реакция выступающего на реплики из аудитории?

Предложите несколько вариантов установления контакта с аудиторией.

Что нельзя оратору делать, чтобы не снизить интерес аудитории к вы​ступлению и своей персоне?

Отработайте приемы формирования положительного впечатления о вы​ступающем:

привнесите в гипотетическую речь несколько благожелательных обраще​ний к аудитории;

сделайте себе комплимент и антикомплимент как оратору.

7.
Приведите примеры активизации внимания аудитории, связанные с та-
кими приемами:

^ прием оживления эффекта;

прием «провокации»;

прием гиперболизации;

прием прогнозирования;

прием сопоставления «за» и «против»;

прием апелляции к авторитету;

прием сопереживания;

прием внесения элемента неформальности;

прием драматизации;

прием использования прямой речи;

прием использования юмора;

прием экспрессии (усиление выразительности); >■ прием демонстрации и иллюстрации.

8. Проверьте себя по тесту «Ориентируетесь ли Вы в языке невербального общения?». Подсчитайте число очков по ключу к конце теста.

Тест «Ориентируетесь ли вы в языке невербального общения?»

1.
Вы считаете, что мимика и жесты - это:

a)
спонтанное выражение душевного состояния человека в данный кон-
кретный момент;

дополнение к речи;

предательское проявление нашего подсознания.

2.
Считаете ли вы, что у женщин язык мимики и жестов более выразите-
лен, чем у мужчин?

да;

нет;

не знаю.

3.
Как вы здороваетесь с очень хорошими друзьями?

радостно кричите «Привет!»;

сердечным рукопожатием;

вы слегка обнимаете друг друга;

приветствуете их сдержанным движением руки;
целуете друг друга в щеку.

4.
Какая мимика и жесты, по вашему мнению, во всем мире означают од-
но и то же? (Дайте три ответа).

когда качают головой;

когда кивают головой;

когда морщат нос;

когда морщат лоб;
когда подмигивают;

когда улыбаются.
5.
Какая часть тела «выразительнее» всего?

ступни;

ноги;

руки;

кисти рук;
плечи.

6.
Какая часть вашего собственного лица наиболее выразительна, по ва-
шему мнению? (Дайте два ответа).

лоб;

брови;

глаза;

нос;
губы;

углы рта.
7.
Когда вы проходите мимо витрины магазина, в которой видно ваше
отражение, на что в себе вы обращаете внимание в первую очередь?

на то, как на вас сидит одежда;

на прическу;

на походку;

на осанку;
ни на что.

8.
Если кто-то, разговаривая или смеясь, прикрывает рот рукой, в вашем
представлении это означает, что:

ему есть, что скрывать;

у него некрасивые зубы;

он чего-то стыдится.

9.
На что вы прежде всего обращаете внимание у собеседника?
а) на глаза;

о) на рот;

на руки;

на позу.
10.
Если ваш собеседник, разговаривая с вами, отводит глаза, это для вас
признак:

нечестности;

неуверенности в себе;

собранности.

11.
Можно ли во внешнему виду узнать преступника?

да;

нет;

не знаю.

12.
Мужчина заговаривает с женщиной. Он это делает потому, что:

первый шаг всегда делают именно мужчины;

женщина неосознанно дает понять, что хотела бы, чтобы с ней загово​рили;

он достаточно мужественен для того, чтобы рискнуть получить от во​рот поворот.

13.
У вас создалось впечатление, что слова человека не соответствуют тем
«сигналам», которые можно уловить из его мимики и жестов. Чему вы боль-
ше доверитесь?

словам;

«сигналам»;

он вообще вызывает у вас подозрение.

14.
Поп-звезда вроде Мадонны или Принца направляет публике «сигна-
лы», имеющие однозначно эротический характер. Что, по вашему, за этим
кроется?

просто фиглярство;

они «заводят» публику;

это выражение их собственного настроения.

15.
Вы смотрите в одиночестве страшную детективную киноленту. Что с
вами происходит?

я смотрю совершенно спокойно;

я реагирую на происходящее каждой клеточной своего существа;

закрываю глаза при особо страшных сценах.

16.
Можно ли контролировать свою мимику?

да;

нет;

только отдельные элементы.

17.
При интенсивном флирте вы «изъясняетесь» преимущественно:

глазами;

руками;

словами.

18.
Считаете ли вы, что большинство ваших жестов:

«подсмотрены» у кого-то и заучены;

передаются из поколения в поколение;

заложены в вас от природы.

19.
Если у человека борода, для вас это признак:

мужественности;

того, что человек хочет скрыть черты своего лица;

того, что этот тип слишком ленив, чтобы бриться.

20.
Многие люди утверждают, что левая и правая стороны лица у них от-
личаются друг от друга. Вы согласны с этим?

да;

нет;

только у пожилых людей. Подсчитайте число очков:


любви. Ваши «приговоры» слишком поспешны, и в этом кроется для вас опасность, можно попасть пальцем в небо!

55-34 очка. Вы любите наблюдать за другими, неплохо интерпретируете их мимику и жесты. Но вы еще совсем не умеете использовать эту информа​цию в реальной жизни, например, чтобы правильно строить свои взаимоот​ношения с окружающими. Вы склонны скорее буквально воспринимать ска​занные вам слова и руководствоваться ими. Вы верите словам, а не выраже​нию лица. Развивайте интуицию, полагайтесь на ощущения.

33-11 очков. Увы! Язык мимики и жестов для вас - китайская грамота. Вы с трудом можете оценивать людей. Постарайтесь намеренно фиксировать внимание на мелких жестах окружающих. Тренируйте наблюдательность. Ведь тело - это перчатка души.

Один на один с зеркалом покажите гримасы наслаждения, оценки, протеста, удивления, озабоченности, желания.

Один на один с зеркалом покажите следующие психологические кла​стеры (совокупность жеста, позы, мимики и голоса):

открытости,

раздумья,

потери интереса,

отрицания,

конфронтации,

эмоционального напряжения,

самоконтроля.

Согласны ли вы с Демосфеном, ответившим на вопрос «Что нужно для хорошего оратора?» - «Жесты, жесты, жесты»?

Раскройте скобки, выбирая подходящее слово. Обоснуйте свой выбор. За справками обращайтесь к словарям.

(Исполнительская, исполнительная) власть на местах должна активизиро​вать свою работу.

Качество холодильника улучшено за счет некоторых (конструкторских, конструктивных) решений.

Такая (планировка, планирование) сроков выполнения работ оказалась преждевременной.

От разгоревшегося (пожарища, пожара) посветлело на улице.

Многие наши фильмы получили (большую признательность, большое признание) за рубежом.

Ниже своих возможностей (сработали, работали) в декабре строители.

С (большой раздражительностью, большим раздражением) встретил кри​тику в свой адрес этот человек.

В конце учебника был приведен список (рекомендательной, рекомендо​ванной, рекомендуемой) литературы.

(Решимость, решительность) его поступка удивила всех.

На (сборочном, сборном) пункте было много народу.

Он (сыскал, снискал) к себе уважение сокурсников.

13.
Исправьте лексические и логические ошибки в предложениях:
Уделять на это большое внимание.

Параллельно с футболом играли в волейбол.

В театре на спектакле были не просто зрители, взысканные зрители. Моя мать заядлая грибница.

В ближайшую декаду потеплеет, столбик термометра сползет до минус десяти градусов.

Директор посетовал, что выборы идут нормально. Возьмите с полторы тысячи сдачи. Разрубили напополам.

В этой посуде можно хранить продукты до 5 раз больше.

Элита преступного мира.

Закатали руки и принялись за дело.

Послушаем что-либо из Укупника.

Требуется вожатый с опытом лагерной работы.

Объявление: няня, пед. образ.

Наши футболисты почти все вышли из зоны.

Объявление: продается мотоцикл после столкновения с Белазом.

Когда говорить посланец, а когда посланник?

Когда употребить нести службу, а когда вести службу?

14.
Подберите определения к словам:

Рояль, фамилия, бра, картофель, кофе, тюль, толь, молодежь, кафе, рельс, туфля, какаду, шимпанзе, пальто, шоссе, метро, депо, мозоль, купе, пианино, меню, такси, бюро, жюри, леди, «опер», «дежурка».

15.
Образуйте из слов именительный падеж множественного числа:

Год, крейсер, прожектор, цех, трактор, конструктор, лектор, ректор, ре​дактор, штурман, бухгалтер, кондуктор, лагерь, пропуск, учитель, «опер».

IV. ДИАЛОГИЧЕСКИЕ РЕЧИ

Диалог - универсальное средство общения людей. Он занимает 9/10 вре​мени устной речевой деятельности каждого человека. В диалоге отмечаются соприкосновения точек зрения, обмен ими или противостояние. В диалогиче​ском общении все стороны приобретают ценное, полезное, существенное. Это наиболее доступный и оперативный способ получения информации. Продуктом диалогического взаимодействия выступают новые мысли и чув​ства, соавторами которых являются все участники диалога.

Диалог развивался исторически и приобрел самые разнообразные фор​мы. Самый ранний - бытовой диалог, обеспечивавший потребности людей в общении и получении информации. В Древней Греции был распространен софистический диалог, или эристический. Такой диалог часто был бес​смысленным, псевдонаучным, проходил с применением техники спора -угождения сиюминутным настроениям толпы. Это спор интеллектуалов в расчете на поддержку публики, своеобразная «гимнастика ума». Противо​положностью был диалектический, или сократический, спор, направлен​ный на познание единства противоположных мнений. Сократический диа​лог еще называют исследовательским. В нем партнеры занимают равное положение. В Древнем Риме распространился риторический диалог. При​мером такого диалога служат речи Цицерона. В них преимущество имеет говорящая сторона. В истории известен революционный тип диалога, он же социальный, митинговый, оппозиционный и т.п. В XX в. получили развитие современные типы диалогов, основанные на использовании технических достижений цивилизации (телефон, радио-, видеосвязь, факс, Интернет, мобильная связь, микрофон и т.п.) и позволяющие вести дистанционное общение, фиксировать диалоги, выбирать собеседников, отсеивать, мгно​венно передавать или уточнять информацию в любой точке мира на любом языке. Одной из форм современных диалогов является разговор с неизвест​ным собеседником. Это те частые ситуации, когда приходится отвечать на вопросы различных анкет, социологических мониторингов, заполнять мно​гочисленные кроссворды и сканворды. Эти диалоги преследуют научные, познавательные, деловые или развлекательные цели. Кроме перечисленных, диалоги могут быть устными и письменными.

Диалог, в отличие от монолога, означает разговор двоих или нескольких лиц и представляет собой логико-коммуникативный процесс взаимодействия людей через свои смысловые позиции. Наиболее отчетливо диалогичность проявляется в беседах и спорах. В беседах происходит обмен мнениями, в спорах - столкновение мнений. Формальными условиями диалога являются следующие:

«ходы» диалога делаются участниками по очереди;

диалог заканчивается результатом после конечного числа шагов;

участники пользуются правом налагать на диалог ограничения;

диалог ведется с учетом реакции одной стороны на действия другой. Структуру диалога составляют следующие элементы:

вопросно-ответный комплекс (ядро диалога);
критерии отбора точек зрения;

доводы;

мотивы, цели, установки;

вспомогательные элементы как реакции на действия противоположной стороны (уточнения, замечания, одобрения, подсказки и т.п.).

Остановимся на вопросно-ответном комплексе, который является не чем иным, как чередованием вопросов и ответов. Вопрос понимается как обра​щение, требующее ответа; ответ же есть высказывание, вызванное вопросом. Вопрос задает тему и направление диалога, делает ответы осмысленными, фиксирует потребности людей в познании и общении, устраняет различные трудности в словесных контактах людей. Ответ является вторичной акцией, уменьшает неопределенность вопроса, может вводить в заблуждение, утвер​ждает спрашивающего в его мнении.

Синтаксической формой вопроса чаще всего выступает вопросительное предложение. Однако и некоторые повествовательные предложения могут содержать в себе вопрос.

Сам вопрос состоит из ремы (искомого), темы (некоторого знания в виде предпосылок), требования ответа, т.е. перехода от незнания к знанию.

Вопросы бывают явными и скрытыми, простыми и сложными, открытыми и закрытыми, к решению и дополнению, общими и частными, творческими и нетворческими.

Существуют правила постановки вопросов:

вопрос должен быть разумным, т.е. иметь смысл;

вопрос должен быть ясным и точным;

вопрос должен быть конкретным.

Среди ответов выделяются прямые и косвенные, полные и неполные, по существу и не по существу.

Теперь обратимся к беседе. Она выполняет функции обмена мнениями, взаимного общения, оперативного поиска новых путей и решений. Беседы по своей природе расплывчаты, в них затрагивается множество тем, часть кото​рых случайна. Проследим краткую структуру беседы на примере деловой: подготовка беседы, определение места и времени встречи, начало беседы и вступление в контакт, постановка проблемы, аргументирование, анализ аль​тернатив, поиск оптимального варианта, принятие решения, фиксация дого​воренностей, выход из контакта, анализ результатов беседы и своей тактики.

В зависимости от ситуации, цели, состава участников выделяются про​фессиональные, деловые, политические, научные, дипломатические, религи​озные, событийные и другие беседы, которые протекают в форме симпозиу​мов, конференций, «круглых столов».

Чрезвычайно близок к беседе такой вид диалога, как переговоры. Они яв​ляются практическим методом достижения соглашений на дружественной основе, без поражения сторон. Диалогическое общение редко обходится без споров. Это вид диалога, в котором собеседники изначально имеют различ​ные или противоположные суждения, в результате чего происходит «столкновение» мнений, в ходе которого стороны приводят аргументы в поддержку своих позиций и критикуют представления другой стороны. Ис​кусство вести спор называется эристикой. Лицо, начинающее спорный диа​лог выступает пропонентом, а отвергающее, несогласное с выдвинутым тези​сом, - оппонентом.

Типология (классификация) споров обширна. Прежде всего они бывают сосредоточенными и бесформенными. В последних участники постоянно «перескакивают» с тезиса на тезис, нередко забывая из-за чего начался спор. В зависимости от количества участников различают простые и сложные спо​ры. Примером сложного спора выступают дискуссия, полемика, диспут. В практике общественной жизни встречаются споры при слушателях и без них. Принародный диалог протекает как диспут, дебаты, прения. По преследуе​мым целям и мотивам обозначаются споры ради истины, споры как средство убеждения, споры ради победы, спор-спорт, спор-игра.

Наивысшей формой диалога-спора является спор ради выяснения истины. Участники такого спора примерно равны по интеллекту. Некорректные приемы в данном случае исключаются. В споре ради победы не приближают​ся к истине, а пытаются победить оппонента любыми средствами. Учитывая цели спора (истина или победа) и средства ведения спора (корректные или некорректные) и беря их за критерии, выделим четыре их разновидности:

дискуссия (от лат. discussio - обмениваться нападками, исследовать, рас​сматривать) преследует цель поиска истины корректными средствами; про​ходит в формах «круглых столов», демонстративных, интерактивных шоу, дебатов, диспутов, конференций; во всех дискуссионных формах обязательна роль ведущего;
полемика (от фр. polemique - воинственный, враждебный) направлена на победу и использует только корректные приемы; только в полемике противо​положная сторона называется «противником»;
эклектика (от гр. eklektikos - выбирающий) ставит целью достижение истины, но использующая для этого и некорректные приемы; эклектические споры встречаются в науке, особенно при формировании новых теорий;
софистика (от гр. sophistike - ложное умозаключение) имеет своей це​лью достижение победы над оппонентом с использованием корректных и некорректных приемов; подобные споры заслуживают осуждения, так как участники не стеснены никакими правилами.
Ни один спор не обходится без аргументации - доказательного рассужде​ния. Это речевая процедура, служащая обоснованию точки зрения адресанта с целью принятия ее адресатом. Теория аргументации оперирует своей тер​минологией. Обратимся к ней.

Тезис - мысль или тема, которые доказываются участниками спорного диалога. Служит для обоснования истинности или ложности мысли. Иначе говоря, тезис формулирует содержание доказываемой идеи. Мысль, выдви​нутая в противовес тезису, называется антитезисом. Отношение оппонента к тезису может быть трояким: тезис частично поддерживается; оппонент ней​трален к тезису; тезис полностью отвергается.

Доводы - мысли, приводимые в доказательство чего-нибудь. С их помо​щью обосновывается истинность тезиса. Довод должен быть веским, подхо​дящим, достаточным.

Аргументы - синонимы доводов. Выделяются различные типы аргумен​тов: пример, иллюстрация, образец, аналогия, определение, разделение на виды, нахождение противоречий, указание причин и т.д.; аргументами явля​ются аксиомы, теоремы, факты.

Факты - действительные, невымышленные, реальные происшествия, со​бытия, данные в опыте человека; факт используется в качестве довода; про​тивоположное факту - вымысел, ложь.

Виды аргументации - доказательство, опровержение, возражение, объ​яснение, интерпретация, оправдание. Все они зависят от силы доводов, т.е. от эссенциальности.

Часто в процессе аргументации участники допускают типичные ошибки.

Первая группа ошибок связана с тезисом, отступление от главного тезиса, подмена тезиса, потеря тезиса.

Вторая группа ошибок связана с доводами: ложный довод, произвольный довод, употребление догм.

Третья группа ошибок состоит в том, что тезис не вытекает, не становится очевидным из тех доказательств, которые приводятся в рассуждении.

Тесты
Начинающая сторона в диалоге называется


Реагирующая сторона в диалоге называется


Чем диалог отличается от монолога?

Варианты

темой разговора;

количеством участников;

структурой беседы или спора.

Сформулируйте понятие диалога:

Перечислите исторические типы диалога:

Перечислите элементы структуры диалога:

В каких формах задается вопрос?

Варианты

повествовательным предложением;

вопросительным предложением;

восклицательным предложением;

повествовательным и вопросительным предложениями.

Из каких элементов состоит структура вопроса?

Разделите приемы ведения диалога на корректные (к) и некорректные (н/к)

Наступать, а не обороняться
___

Брать инициативу


«Расширять» слабое звено противника


Грубость, ложь, разбой


Апелляция к аудитории
.

Использование оружия противника


Переход от существа спора на личности


10.
Чем отличаются беседа и спор?

Беседа - это


Спор - это


Назовите известные Вам классификации споров:

Определите цели и средства ведения в следующих видах споров:

дискуссия


полемика


эклектика


софистика


Задания и упражнения для самостоятельной работы
В целях развития навыков диалогического общения, усвоения корректных и отторжения некорректных приемов в диалоге, вооружения приемами аргу​ментирования в ходе бесед, переговоров, споров предлагаем выполнить сле​дующие задания и упражнения.

1.
Вспомните какой-либо диалог и ответьте почему он Вам запомнился?

2.
Прочитайте диалог Сократа и Федра. Попытайтесь его подробно пере-
сказать. Ответьте на вопросы, поставленные в конце диалога.

Сократ. Чтобы речь вышла хорошей, прекрасной, разве разум оратора не должен постичь истину того, о чем он собирается говорить?

Федр. Об этом, милый Сократ, я так слышал: тому, кто намеревается стать оратором, нет необходимости понимать, что действительно справедли​во, - достаточно знать то, что кажется справедливым большинству, которое будет судить. То же самое касается и того, что в самом деле хорошо и пре​красно, - достаточно знать, что таким представляется. Именно так можно убедить, а не с помощью истинны.

Сократ. «Мысль не презренная», Федр, раз так говорят умные люди, но надо рассмотреть, есть ли в ней смысл. Поэтому нельзя оставить без вни​мания то, что ты сейчас сказал.

Федр. Ты прав.

Сократ. Рассмотрим это следующим способом. Федр. Каким?

Сократ. Например, я убеждал бы тебя приобрести коня, чтобы сражаться с неприятелем, причем мы с тобой оба не знали бы, что такое конь, да и о тебе я знал бы лишь то, что Федр считает конем ручное животное с больши​ми ушами...

Федр. Это было бы смешно, Сократ.

Сократ. Пока еще нет, но так было бы, если бы я стал всерьез тебя убеж​дать, сочинив похвальное слово ослу, называя его конем и утверждая, что всячески стоит завести эту скотину не только дома, но и в походе, так как она пригодится в битве, для перевоза клади и еще многого другого.

Фе др. Вот это было бы совсем смешно!

Сократ. А разве не лучше то, что смешно да мило, чем то, что страшно и враждебно?

Федр. Это очевидно.

Сократ. Так вот, когда оратор, не знающий, что такое добро, а что - зло, выступит перед такими же несведущими гражданами с целью их убедить, причем будет расхваливать не тень осла, выдавая его за коня, но зло, выдавая его за добро, и, учтя мнения толпы, убедит ее сделать что-нибудь плохое вместо хорошего, какие, по-твоему, плоды принесет впоследствии посев его красноречия?

Федр. Не очень-то подходящие.

Найдите предложение, в котором говорится о предмете беседы. Какое мнение высказано Федром? Какое мнение Федра опровергается Сократом? Удалось ли Сократу убедить Федра в своей правоте? Какое впечатление про​извел на вас диалог? Понравился ли способ доказательства?

16. Прочитайте 10 правил подготовки и проведения делового разговора. Правило 1. Сформулируйте конкретные цели.

Правило 2. Составьте план беседы и профессионально подготовьтесь к ней.

Правило 3. Выберите время удобное Вам и собеседнику и достаточное для разговора.

Правило 4. Выберите подходящее место. Ничто не должно мешать и от​влекать.

Правило 5. Вступая в контакт добивайтесь атмосферы взаимного доверия.

Правило б. Подчиняйте свою тактику целям. Используйте только кор​ректные приемы.

Правило 7. Вы больше слушаете, собеседник больше говорит.

Правило 8. Будьте на высоте положения: предельное внимание, запомина​ние фактов, имен, неподдельный интерес, улыбка.

Правило 9. Фиксируйте полученную информацию.

Правило 10. Прекращая беседу по достижению целей, умело выходите из контакта.

17.
Предположите, как прошла бы ваша беседа по только что усвоенным
правилам:

с работником отдела кадров при вашем поступлении на работу;

вы начальник и критикуете подчиненного за упущения в работе.

18.
Тренинг «Чучело оппонента».

Ответьте, какие незрелые, обывательские, ложные взгляды бытуют в кол​лективе, где Вы трудитесь? Какие из них наиболее типичны и их надо оспа​ривать? Попробуйте оспорить один-два тезиса. Первый раз сдержанно, вто​рой - нейтрально, третий - резко.

Подготовьте 4-5 вопросов для интервью по любой теме. Возьмите во​ображаемое интервью у своего знакомого или члена семьи. Вместе проанали​зируйте - все ли удалось?

Прослушайте диалог по телевидению (например, по четвергам на ка​нале НТВ «К барьеру!») и дайте ему оценку как эксперт в студии.

В качестве примеров приведите фрагменты диалогов с применением следующих приемов:

обнаружение слабого места в рассуждении оппонента;

сравнения;

техника «бумеранга»;

шутка, которая может поколебать аргументацию;

техника «подлавливающих вопросов»;

техника «вопросом на вопрос»;

аргумент «от палки»;

техника «отзеркаливания»;

техника «игра словами»;

техника «контраста»;

использование оружия противника.

22. Исправьте логические, лексические, грамматические неточности:

Своими грязными ручонками они творят весь этот ужас.

Вешая китель в шкафу, он обнаружил пропавшую шубу.

Я несколько раз прыгал с парашюта. (На парашюте).

До куда ты едешь?

Так хочется побыть на солнце в теплоте.

V. ТЕХНИКА И КУЛЬТУРА РЕЧИ

1. Под техникой речи понимается комплекс навыков речевого дыхания, голосоведения, дикции и артикуляции, темпа и ритма, интонационно-мело​дического строя речи.

На технику говорения влияют устройство, индивидуальные особенности элементов речевого аппарата и его разработанность. В него обычно включа​ются органы дыхания, вибраторы, резонаторы и артикуляторы. К дыхатель​ным органам относятся легкие, диафрагма и несколько брюшных мышечных систем. Вибраторы - это не что иное, как голосовые связки, которые, вибри​руя, рождают звук. Резонаторы включают в себя гортань, полости рта и носа. К артикуляционному аппарату относятся язык, губы, зубы, щеки, мягкое небо и нижняя челюсть, которые образуют из звуков слоги и слова и отвечают за дикцию говорящего.

Основой звучности речи является дыхание, так как звуки и слова появля​ются только при выдохе. Дыхание должно быть ровным, но не частым, так как в этом случае не хватает воздуха для произнесения средней и длинной фразы.

Голос - главный инструмент говорящего. Важнейшей характеристикой голоса является тембр, или окраска. С ним связаны такие природные недос​татки голоса, как одышка, хрипота, резкость, гортанность, гнусавость, сип​лость. Другой характеристикой голоса выступает высота. Она зависит от длины и толщины голосовых связок. По высоте голос оратора относится к басу, баритону, тенору у мужчин и к альту, меццо-сопрано, колоратурному сопрано у женщин. Низкие голоса и неторопливость вызывают у публики доверие. Высокий и резкий голос аудиторией воспринимается плохо. Диапа​зон голоса - это совокупность звуков различной высоты, доступных челове​ческому голосу. Это расстояние от самого низкого звука, который может из​дать голос, до самого высокого. Чем больше нот при говорении берет оратор, тем более мелодичной, выразительной, интонированной будет речь. Интона​ция представляется как умение «живописать» голосом. Она передает чувства. Каждый фрагмент речи предварительно интонационно обрабатывается. Не​достатком интонации является монотонность. Следующей характеристикой голоса является его звучность, связанная с громкостью и силой звучания, металличностью, полетностью, гибкостью голоса.

Артикуляция и дикция - еще один элемент техники речи. Первое - это процесс звукоизвлечения, второе - результат этого процесса. Правильная артикуляция -залог ясной, членораздельной дикции. Если они плохи, то проявляются шепелявость, невнятность, картавость звучания.

Темп и ритм - наиболее контролируемые оратором элементы техники ре​чи. Темп - это скорость говорения, ритм - плавность, неотрывность, чере​дование пауз и звучания. Нормальный для лекции темп - 110-120 слов в ми​нуту, в обыденной речи может возрастать до 130-150. Быстрый темп утомля​ет, медленный заставляет скучать.

Существует великое множество упражнений по технике речи. Они описа​ны как отечественными, так и зарубежными авторами.

2. Культура речи - это комплекс знаний, навыков, умений обращения со словом. Это выбор наилучших языковых средств и умелая их организация. Под культурой речи понимаются два основных аспекта: а) качества, соот​ветствующие хорошей речи; б) нормативная правильность речи.

Качествами хорошей речи являются: объективность, рациональность структуры, логическая стройность, повышение напряжения речи к ее окон​чанию, владение техникой речи, поведение оратора. Об этих критериях гово​рилось выше. Кроме перечисленных, назовем содержательность и информа​тивную насыщенность, лаконичность, уместность, ясность и доступность, лексическое богатство, образность, выразительность, благозвучие и чистоту речи. Остановимся на некоторых из них более подробно.

Содержательность и информативная насыщенность речи связаны с каче​ством самого содержания, которое должно быть новым, актуальным, инте​ресным. Минимум слов - максимум информации. В больших и малых речах встречаются многословие и пустословие. Если в речи встречаются несколько близких по смыслу слов, то одно из них является лишним, и тогда многосло​вие приобретает форму плеоназма (речевого излишества), например: беспо​лезно пропадает, передовой авангард. Тавтология также является разновид​ностью плеоназма.

Важным условием хорошей речи является лаконичность, или сжатость. Длинная речь - результат недостаточной подготовки и не вписывается в пси​хологию восприятия слушателей. «Краткость - сестра таланта», - говорил А.П. Чехов. Длинноты в речах появляются по причине неумелого конструи​рования предложений и неумения концентрироваться на главном. Все допол​нительное, второстепенное, не относящееся к теме, следует исключать.

Уместность речи - это такая организация языковых средств, которая наи​лучшим образом соответствует ситуации высказывания. То, что уместно в научном докладе, вовсе не годится для разговора в домашней обстановке. С уместностью тесно связаны стили речи: публицистический, научный, худо​жественный, деловой, юридический, просторечный, литературный и т.д. Все они характеризуются целенаправленным отбором речевых средств.

Точность речи придает ей ясность. Они неразлучны. О точности заботится выступающий, а ясность оценивается слушателем. Речь будет точной, если говорящий станет употреблять слова в соответствии с их значением. Часто неточность возникает в результате построения двусмысленных словесных конструкций, употребления сложной лексики.

Ясность речи - это ее «прозрачность». Доступность же представляет со​бой соответствие сложности материала интеллекту, пониманию слушателей.

Благозвучие, или эвфония, непременный признак хорошей речи. Такая речь приятна для слуха, лучше воспринимается. Написанное должно легко произноситься, быть удобным для произношения, не выходить за рамки при​вычных артикуляций.

Выразительность речи достигается четырьмя способами:

-лексическим - проявляется в точности высказываний, нестандартном подборе слов, использовании риторических фигур и тропов;

-
фонетическим - связан с отчетливым произношением; -грамматическим - заключается в разнообразии словесных оборотов,

употреблении уменьшительно-ласкательных форм, афоризмов, пословиц и поговорок;

-
эмоциональным - проявляется через интонацию, юмор и экспрессию выступающего.

Чаще всего выразительность и образность речи связывают с риториче​скими фигурами и тропами. Их насчитываются сотни. Они - своеобразное украшение речи. Прежде всего выделяются фигуры мысли, к которым отно​сятся антитеза, обращение, риторическое восклицание, риторический вопрос. Другой группой фигур являются фигуры прибавления слов. К ним относятся повторы, удвоение, анафора, эпифора и др. Третьей группой стилистических фигур являются фигуры убавления слов: эллипс, зевгма, бессоюзие и т.д. Чет​вертая группа фигур, украшающих речь, - фигуры перемещения слов. Наибо​лее распространена инверсия, когда сознательно нарушается порядок слов в предложении. Пятая группа риторических фигур - фигуры переосмысления. Именно они называются тропами. Основой тропов служит переносное, сме​щенное значение. Самое важное значение среди тропов занимают метафора (существует множество разновидностей), аллегория, метонимия, синекдоха, ирония, гипербола, литота, перифраза и др. При употреблении тропов сле​дует соблюдать чувство меры.

В образном строе речи неоценимы афоризмы, пословицы, поговорки, притчи.

Еще одним качеством хорошей речи является лексическое богатство. Каждый оратор просто обязан приумножать богатства родного языка, овла​девать его секретами, учиться открывать новые значения и оттенки. Надо уметь пользоваться многозначностью русских слов, использовать эпитеты, омонимы, синонимы, антонимы, как можно реже повторяться.

Речь должна быть не только лексически богатой, но и чистой, т.е. «рече​вое поле» должно быть очищено от «сорняков», к которым относятся:

слова-паразиты;

звуки назализации (э-э, а-а, покашливания);

штампы, шаблоны, трафаретные выражения, канцеляризмы;

индивидуальное и бюрократическое словотворчество;

социальные диалектизмы;

профессионализмы;

неологизмы;

сквернословие и т.д.

Правильной называется речь, в которой соблюдаются все нормы литера​турного языка:

а)
Орфоэпическая правильность устанавливает правила единообразного
литературного произношения и включает в себя произношение безударных
гласных, звонких и глухих согласных, твердых и мягких согласных, сочета-
ний с непроизносимыми согласными, отдельных грамматических форм, слов
иноязычного происхождения, ударения. Наиболее полную информацию о
нормах произношения дают орфоэпические словари. Среди основных нюан-
сов «звучащей» правильности речи: «аканье», «оконье», «яконье», нацио-
нальные привычки (например, «дзекание» и «гэкание» в Беларуси), сокраще-
ние и добавление звуков в словах, произношение похожих по звучанию, но
разных по написанию и значению слов (например, клуб и клупп, комплимент
и комплемент, лангет и лонгет), гиперкорректность произношения (нежела-
тельно вверьх, четверьг, риба), произношение аббревиатур (по возможности
их надо расшифровывать), коварные буквы е или э, и или ы, ч или ш (Одесса
не через э, шинель не через э, кишмиш не через ы, конечно через ш). Наи-
большее число орфоэпических ошибок ораторы допускают в ударениях.

б)
Грамматическая правильность определяет правила образования слов и
форм слова, употребления частей речи и их форм, построения синтаксиче-
ских конструкций. Грамматические ошибки возникают потому, что вначале
люди усваивают социальную языковую норму (не всегда правильную), а за-
тем постигают литературную.

Наиболее часто встречаются ошибки, связанные с неправильным исполь​зованием форм имен существительных (рода, падежа, числа). Например: тюль, шампунь, гантель - мужского рода; мозоль, аэрозоль - женского рода; нельзя употреблять бухгалтерша, инженерша и т.п. Родина чая - Индия, но стакан чаю; нагнать страху - не страха; слесарь - слесари, шофер - шоферы; пара чулок, пара носков; много армян, грузин, молдован; пришел армянин, грузин, молдованин; отряд гусар, но пять гусаров; двери - дверями или дверьми; дочери - дочерями или дочерьми;

Другой частой ошибкой является образование форм имен числительных. При склонении сложных числительных каждая часть склоняется как простое числительное: пожары бушевали на шестистах шестидесяти семи тысячах

семистах девяносто четырех гектарах леса (667794); паспорта получены во​семьюстами тридцатью девятью тысячами двумястами сорока семью гражда​нами (839247).

Нередко возникают трудности в употреблении местоимений, нарушаются видо-временные отношения глаголов (неправильно: когда наступил декабрь, погода резко изменяется). Случаются ошибки в деепричастных оборотах (не успев моргнуть глазом, налетела туча), предлогах, наречиях, союзах, в согла​сованиях слов. Авторы надеются, что читающие данное пособие обратятся к основам русского языка и никогда не будут произносить «Не зная падежов, не говори глупостев». Справедливо заметил М.В. Ломоносов: «Тупа орато​рия, косноязычна поэзия, неосновательна философия, неприятна история, сомнительна юриспруденция без грамматики».

в)
Лексическая правильность речи определяет правила употребления слов
в соответствии с их значением и сочетания слов в тексте. Основными лекси-
ческими проблемами выступают: нарушения требований точности слово-
употребления; смешение паронимов; неразличение оттенков значения сино-
нимов; плеоназмы и тавтология.

Например:

Хлестаков появился в отеле;

сунул ноги в удила и поскакал;

в XIX веке Африка была канализирована;

обратно пошел дождь;

поклал ложечку сахару;

рейд выявил плеяду жуликов;

на кладбище требуется сторож. Жилплощадь предоставляется по месту работы;

в районе пяти часов;

«Спартак» опустил «Динамо» Киев;

города и населенные пункты.

Много лексических неточностей в речах юристов:

дело не заводят, а возбуждают;

откладывают не дело, а разбирательство дела;

наказание не определяют, а назначают и применяют и т.д.

г)
Стилистическая правильность определяет выбор речевых средств в
соответствии с содержанием и ситуацией речи. Большинство слов в публич-
ном выступлении относится к межстилевым, нейтральным. Они лишены сти-
листической окраски и употребляются в любом случае. Разностильная лекси-
ка может быть использована для комического эффекта. Раздражает слушате-
лей раболепный, напыщенный, неестественный, канцелярский стиль. Вычур-
ными и тяжеловесными являются чиновничий и юридический языки. Витие-
ватая речь ведет к высокопарному слогу. После упорных упражнений у ора-
торов развивается индивидуальный стиль. Хорошие ораторы неповторимы.

В любом стиле риторический фурор может произвести меткая фраза, в осно​ве которой содержится необыкновенно точная мысль.

Большинство стилистических неточностей связано с нарушением комму​никативной целесообразности высказываний:

употребление слов иной стилевой окраски;

неуместным употреблением эмоционально-экспрессивной лексики;

использованием просторечных и диалектных слов;

привычкой к штампам;

смешением лексики разных исторических эпох.

д)
Орфографическая правильность связана прежде всего с письменной
речью (документами, письмами, протоколами, справками, заявлениями и т.п.)
и определяет правила написания слов. Ошибки в письме - признак отсутст-
вия должной культуры, своеобразное оскорбление читателя.

е)
Пунктуационная культура речи определяет правила постановки знаков
препинания в письменном тексте и озвучивание их в устном выступлении.

Тесты
Назовите элементы техники речи:

Перечислите голосовые характеристики:

Чем отличаются дикция от артикуляции?

Дикция - это


Артикуляция - это


4.
Чем отличаются темп речи от ритма речи?

Темп - это


Ритм - это


Перечислите качества хорошей речи:

Чем отличаются друг от друга ясность и доступность речи?

Ясность - это


Доступность - это
______


7.
Как вы понимаете понятия «риторическая фигура» и «риторический
троп»?


Перечислите некоторые риторические фигуры:

Перечислите некоторые риторические тропы:

Чтобы речь была чистой, ее необходимо очистить от следующих «сор​няков»:

Орфоэпическая правильность речи устанавливает

Грамматическая правильность речи определяет правила

Лексическая правильность речи определяет правила

Стилистическая правильность речи связана с

Орфографическая правильность связана с

Пунктуационная культура речи определяет правила

Задания и упражнения для самостоятельной работы (первая часть)

С целью отработки техники речи выполните следующие упражнения:

Примите свободную позу лежа или полулежа, руки опущены, дышите легко и регулярно, тратя по 5 секунд на вдох и выдох. Повторите упражнение 10-12 раз. Постепенно увеличивая время с 5 до 15 секунд.

Наберите максимально возможное количество воздуха в легкие и тя​ните звук [а] медленно и равномерно примерно 10-15 секунд.

Подражайте животным на одном дыхании для тренировки диафрагмы и очищения голосовых связок (гавканье, мяуканье, кудахтанье, мурлыканье -вполголоса и растягивая гласные).

Произнесите, начиная еле слышно, ровно фиксируя звук и доведя его до максимальной громкости: Я, Иванов Иван Иванович, студент первого кур​са такого-то факультета и вуза. Затем начните очень громко и закончите фра​зу еле слышно. Упражнение называется «форте-пиано».

Спойте свои фамилию, имя и отчество на мотив какой-либо известной песни («Подмосковные вечера», «Коробейники», «Сулико» или др.). Цель-расширение диапазона голоса.

6.
Упражнения для разминки артикуляционного аппарата:

Кончиком языка поочередно максимально отодвиньте щеки.

Кончиком языка проведите вокруг губ в обе стороны.

Кончиком языка как можно выше поднимитесь по небу.

Нижней челюстью поводите в стороны.

>> Вытяните губы хоботком и протяжно произнесите 7-10 раз [о].

>
Прополоскайте горло гласными (5-7 раз).

Добавьте согласные звуки к основным гласным и произнесите, напри​мер: бибип, бэбэп, бабап, бобоп, и т.д.; гигигик, гэгэгэк, гагагак, гогогок и т.д.; дидит, дэдэдэт, дудудут, дададат, дододот и т.д.
Прочитайте выразительно, с четким произнесением деепричастных окончаний стихотворение В. Брюсова «Буря с берега».

Перекидываемые, опрокидываемые Разозлились, разбесились белоусые угри. Вниз отбрасываемые, кверху вскидываемые, Расплетались и сплетались от зари и до зари. Змеи вздрагивающие, змеи взвизгивающие, Что за пляску, что за сказку вы затеяли во мгле? Мглами взвихриваемыми путь забрызгивающие, Вы закрыли, заслонили все фарватеры к земле. Тьмами всасывающими опоясываемые, Заметались, затерялись в океане корабли, С неудерживаемостью перебрасываемые, Водозмеи, огнезмеи их в пучину завлекли. Чем обманываете вы? Не стремительностями ли Изгибаний, извиваний длинновытянутых тел? И заласкиваете вы не медлительностями ли Ласк пьянящих, уводящих в неизведанный предел.

9.
Произнесите по три-четыре раза следующие скороговорки (для трени-
ровки намеренно торопливой речи с удержанием звуков):

Собака лает, лягушка кричит, ямщиком свищет, кошкой мяучит, стрико-доном стрикодонит, а пузырем лопнет (поговорка-скороговорка императрицы Анны Иоанновны, бессмысленный набор слов, затейливая чушь).

А мне не до недомогания.

Бой Биг-бена.

Бомбардир бонбоньерками бомбардировал барышень.

Брит Клим брат, брит Глеб брат, брат Игнат бородат.

Бык тупогуб, тупогубеньгий бычок, у быка бела губа была тупа.

В один, Клим, клин колоти.

В поле полет Фрося просо, сорняки выносит Фрося.

В час чиновничество чаевничает. Вакул бабу обул, да и Вакула баба обула. Вахмистр с вахмистршей, ротмистр с ротмистршей.

Вашему пономарю нашего пономаря не перепономарить: наш пономарь вашего пономаря перепономарит, перевыпономарит.

Везет Сенька Саньку с Сонькой на санках. Санки скок. Сеньку с ног, Саньку в бок, Соньку в лоб, все в сугроб.

Верзила Вавила весело ворочал вилы.

Во мраке раки шумят в драке.

Водовоз вез воду из водопровода.

Волхвовал волхв в хлеву с волхвами.

Вылит колокол, да не по-колоколовски. Надо колокол переколоколовать, перевыколоколовать.

Гаварыу, гаварыу, недагавары, дагаворвау, дагаворвау, ды загаварыуся!

Говорил командир про полковника и полковницу, про подполковника и подполковницу, про поручика и поручицу, про подпоручика и подпоручицу, про прапорщика и прапорщицу, про подпрапорщика, а про подпрапорщицу молчал.

Гонец с галер сгорел.

Два дровосека, два дровокола, два дроворуба говорили про Ларьку, про Варьку, про Ларину жену.

Дзе цёшчынаму дзядзьку дзецца.

Дзяды i дзядзью на дзядзшцы дзялЫ дзялянкк

Дзятлы дзюбам1 дзяуЧ5л1 дзеравшку.

Добыл бобов бобыль.

Дробью по перепелам, да по тетеревам.

Ест Федька с водкой редьку, ест водка с редькой Федьку.

Ехал грек через реку. Видит грек в реке рак. Сунул грек руку в реку. Рак за руку грека - цап!

Еще б с шоколадом.

Жабрак жабрака жабраваць вучыу.

Жалеза выжалезшася, калясо выкалесшася.

Жри во ржи, да не ржи.

Из под топота копыт пыль по полю летит.

Из-под Костромы, из-под костромщины шли четыре мужчины. Говорили они про торги, да про покупки, про крупу, да про подкрупки. Интервьюер в интервью интервьюировал героя. 1шоу поп каля коп, каля лук, каля каплщы. К Габсбургам из Страсбурга.

Каваль кавау каня, конь кавалю капытам, каваль каню калом. (Русский вариант: Конь коваля копытом, коваль коня кнутом).

Как при Прокопе кипел укроп, так без Прокопа кипит укроп.

Карл клал лук на ларь, Клара крала лук с ларя.

Карл у Клары украл кораллы, а Клара у Карла украла кларнет.

Клара-краля кралась к Ларе.

Кныр с кныранятамг

Константин констатировал константу.

Корабли лавировали, лавировали, да не вылавировали.

Королева Клара строго карала Карла-капрала за кражу коралла.

Король-орел.

Краб крабу сделал грабли. Подал грабли крабу краб: сено, граблями, краб, грабь!

Кукушка кукушонку купила капюшон. Надел кукушонок капюшон. Как в капюшоне он смешон! Купи кипу пик.

Курфюрст скомпрометировал ландскнехта.

Курьера курьер обгоняет в карьер.

Лезь, залезь, залезшы злезь.

Ложечка желобовыгибистая.

Люди Била не любили и за это били Билли.

Маланья-болтунья молоко болтала, выбалтывала, да не выболтала. Мама мылом мыла Милу.

Маргарита маргаритки собирала на горе, Маргарита маргаритки растеряла во дворе.

Мышка сушек насушила. Мышка мышек пригласила. Мышки кушать сушки стали. Мышки зубки все сломали. На горе Арарат рвала Варвара виноград.

На дворе трава, на траве дрова. Раз дрова, два дрова, три дрова. На медо-медовик, а мне не до медовика. На мели мы налима лениво ловили.

Наш голова вашего голову головой переголовил, перевыголовил.

Наш Полкан из Байкала лакал. Полкан лакал, не мелел Байкал.

Не вместил наш двор дров. Дрова выдворить обратно на дровяной двор.

Не хочет косой косить косой, говорит: коса коса.

Около кола колокола.

Около колодца кольцо не найдется.

Осип охрип, Архип осип.

Поймали на мели налима, поймали на мели леща. Прецедент с претендентом.

Рапортовал, да недорапортовал, дорапортовывал и зарапортовался.

Расскажите про покупки. Про какие про покупки? Про покупки, про по​купки, про покупочки свои.

Расчувствовавшаяся Лукерья расчувствовала нерасчувствовавшегося Ни​кол ку.

Рододендроны из дендрария.

Рыла свинья белорыла, тупорыла; полдвора рылом изрыла, вырыла, под​рыла.

Самшит, самшит, как ты крепко сшит. Сороконожка-сладкоежка съела сыроежку.

Стоит поп на копне, колпак на попе. Копна под попом, пог» под колпаком.

Сшит колпак да не по колпаковски, надо бы колпак переколпоковать, да не переколпаковывается.

Талер тарелка стоит.

Течет речка, печет печка.

Ткет ткач ткани на платок Тане.

То Поля колья колет, то поле Коля полет.

Тры дрэвасею, тры дрэваколы на трох дварах дровы колюЦЬ.

Турка курит трубку, курка клюет крупку. Не кури, турка, трубку, не клюй, курка, крупку.

У нас гость унес трость.

У нас на дворе - подворье погода размокропогодилась.

У осы не усы, не усища, а усики.

У Сени и Сани в сетях сом с усами.

У ужа ужата, у ежа ежата.

У Феофана Митрофаныча три сына Феофаныча.

Феофанов фаворит на сапфир сменял нефрит.

Хвалю халву.

Цапля сохла, цапля чахла, цапля сдохла наконец.

Ценит цеп косец по косовице.

Цярпення няма цяпер церщ цернщаю лён.

Четверть четверика гороха без червоточинки.

Чешуя у щучки, щетинка у чушки.

Шакал шагая, шакал скакал.

Шла Саша по шоссе и сосала сушки.

Шли сорок мышей, найти сорок грошей, две мыши поплоше нашли по два гроша.

Эта река широка как Ока. Как так Ока? Так как Ока! Яков Лукич начинает вредить. Яшма в замке замшела.

Подберите отрывок из 4-5 предложений и прочитайте его в разных тем​пах: медленно, нормально, очень быстро, стараясь четко выговаривать слова.

Для правильного выбора интонации можно выписать несколько пред​ложений с прямой речью и прочитать их с различными интонациями, а также несколько фраз прочитать с ленью, отвращением, страхом, удивлением, бод​ро, возбужденно.

12.
Прочитайте вслух без единой запинки следующий анекдот из «Комсо-
мольской правды». С которого раза у вас получится?

При раскопках индейского поселения Тау-хау была обнаружена золотая статуэтка Кетцальмигонкуганькоатльктенотчетлана - бога дикции и памяти.

13.
Представьте себя диктором. Громко вслух прочитайте предлагаемый
фрагмент. Проявите все умения, связанные с техникой речи: дикцию, инто-
нацию, темп, правильное дыхание и т.д. Бросайте взгляд на воображаемых
слушателей, добиваясь свободы речи. Читайте фразы опережающим зрением.
Мысли должны опережать звучащие слова.

Диктор №1 Советского Союза.

- «Внимание! Говорит Москва! Граждане и гражданки Советского Союза! Передаем заявление советского правительства. Сегодня в четыре часа утра без предъявления каких-либо претензий к СССР, без объявления войны гер​манские войска напали на нашу страну...»

Весть о начале войны объявил по Всесоюзному радио диктор Юрий Леви​тан. Те, кто слышал то сообщение, никогда не забудут его тревожный и суро​вый голос. Такого не было в истории мировой культуры ни до, ни после: «всего лишь» радиодиктор стал всемирно знаменит наряду с Лемешевым, Козловским, Карузо ...

Геббельс обещал двести тысяч марок тому, кто доставит Левитана живым в Берлин. Не сомневаясь в начале войны в своей победе, хотел, чтобы мир узнал о ней из уст Левитана.

Когда же фашисты поняли, что диктора №1 Советского Союза выкрасть им не удастся, было принято решение его уничтожить.

Летом сорок первого полутонная бомба упала во двор Радиокомитета, но угодила в канализационный люк и не взорвалась. Не прошло и четверти часа, как в эфире вновь зазвучал голос Левитана.

(«Аргументы и факты», № 46, 2003 г.)

14.
Заучите мнемоническое стихотворение А.В. Прянишникова «Правила

чтения»:

Твердо запомни, что, прежде чем слово начать в упражнении, Следует клетку грудную расширить слегка и при этом Низ живота подобрать для опоры дыханья и звуку, Плечи во время дыханья должны быть в покое, недвижны. Каждую строчку стихов говори на одном выдыханьи И последи, чтобы грудь не сжималась в течение речи, Так как при выдохе движется только одна диафрагма. Чтенье окончив строки, не спеши с переходом к дальнейшей: Выдержи паузу краткую в темпе стиха, в то же время Воздуха часть добери, но лишь пользуясь нижним дыханьем. Воздух сдержи на мгновенье, затем уже чтенье продолжи.

Чутко следи, чтобы каждое слово услышано было: Помни о дикции ясной и чистой на звуках согласных; Рот не ленись открывать, чтоб для голоса путь был свободен; Голоса звук не глуши придыханьем, тусклым оттенком, Голос и в тихом звучании должен хранить металличность. Прежде чем брать упражненья на темп, высоту и на громкость. Нужно вниманье направить на ровность, устойчивость звука; Пристально слушать, чтоб голос нигде не дрожал не качался, Выдох веди экономно - с расчетом на целую строчку. Собранность, звонкость, полетность, устойчивость, медленность, плав​ность -

Вот что внимательным слухом сначала ищи в упражненьи.

Несколько заключительных советов, связанных с техникой речи.

Произношение не должно сильно отличаться от общеупотребительного: оно должно быть осредненным литературным, голос только звучным, мощ​ным и четким, обладать оттенками. Речь должна быть плавной и выразитель​ной. Следует остерегаться чрезмерных восклицаний, хмыканья, рычания, кашля - они вредны для голоса. Зоной риска оратора являются разлетающие​ся брызги изо рта.

Задания и упражнения для самостоятельной работы (вторая часть)

В целях овладения навыками культуры речи выполните следующую работу:

1.
Выделите в предложениях речевые штампы:
Взятые обязательства коллектив комбината перевыполнил.
Обмен имеющимся опытом был полезен.

Мы намечаем встречу в районе 18 часов.

На профсоюзной конференции присутствовало 120 человек делегатов. На данный момент в городе проживает миллион человек. Преступник произвел выстрел, но не попал.

2.
Объясните смысл данных фразеологизмов и крылатых выражений:
Закрывать глаза на что-нибудь.

Собираться с мыслями. Не за страх, а за совесть. Сам не свой. Кожа да кости. Быть на ножах с кем-нибудь. Как в воду опущенный. Как кур в ощип. Скрепя сердцем.

Держать порох сухим. Боевое крещение. Несолоно хлебавши.

3.
Упражнения по орфоэпической правильности речи.

>
Поработайте со словарями ударений.

Произнесите правильно следующие слова: Рерих, темп, диспансер, термин, Сервантес, шинель, кодекс, депо, декада, проект, Одесса, Рембрандт, Брехт.

Проставьте ударения в тридцати широкоупотребляемых словах. До​пускается пять неточностей:

алкоголь, бряцать, втридешева, возбуждено, гражданство, диспансер, досуг, жалюзи, законнорожденный, заплесневеть, иконопись, кладовая, ломоть, ме​таллургия, мускулистый, некролог, облегчить, опошлить, откупорить, преми​ровать, планер, обеспечение, свекла, сливовый, таможня, украинский, умер​ший, феномен, хаос, эксперт.

>
разберитесь с коварными буквами [е] и [ё]. Киоскер или киоскёр

Акушер или акушёр

Афера или афера

Гололедица или гололедица

Леска или леска

Плес или плёс

Гренадер или гренадёр

Заторможенный или заторможённый

4.
Упражнения по грамматической правильности речи.

>
Укажите род (мужской, женский, средний, нейтральный) следующих слов:

кофе
лунь
сирота

торнадо
Лукоморье
плакса

тюль
акварель
авокадо

шампунь
пеня
манго

лоно
мозоль
глава государства

аэрозоль
киви
тезка

>
Слова, которые употребляются только во множественном числе назы​ваются «плюралиа-тантум». Их около 600.

Как правильно: написал чернилом или чернилами? зацепил брюки перилом или перилами? достал из холодильника банку консервы или консервов? сварили макарон или макароны?

>
Упражнения с предлогами. Следует исправить написанное.

Дети пришли со школы домой. Я приехал в Минск на поезде. В Турцию мы летели на самолете. Я живу не в казарме, а на городе. Остановите на «институте культуры». Этот товар служит до трех раз больше.

>
Упражнения на окончания. Доставьте в конце слова одну из конкури​рующих гласных. Слова произносятся во множественном числе, инженер...       шофер...

токар...
трактор...

слесар...
якор...

бухгалтер...     ко н дуктор...
лектор...
тренер...

Ответьте как правильно? Пара чулок или чулков? Пара носок или носков? Пара колгот или колготок? Килограмм помидор или помидоров? 10 сортов хлеба или хлебов? 20 наименований водки или водок? Ложечка сахара или сахару? Дочитайте окончания.

На главн... авеню - уютн... кафе «Розов... фламинго». За столиком, над которым висит изящн... бра, сидят юн... леди и лохмат... хиппи. На леди свободн... кимоно, на хиппи потертые джинсы и грязноват... кашне. Оба жуют бутерброды с аппетит... салями и салат их свеж... кольраби. Перед леди стоит креп., черн... кофе, перед хиппи - не менее крепк... виски.

>
Упражнения на приставки, суффиксы и корни слов.

Правильно ли подобраны приставки к словам: подстричь, подчерк, под-скользнуться, надсмехаться.

Исправьте слова, в которых есть ошибки: дермантин, инциндент, прецен-дент.

Что должно стоять в корне слова [о] или [а]: обезб...ливать, осп...ривать, уполномочивать, приур...чивать, растом... живать, уел... вливаться, оплаченный, подыт...живать, обусл...вливать?

Упражнения с числительными. Правильно прочитайте этот текст. Гражданка Мухина, найдя кошелек с 562 093 рублями, приобрела самовар

стоимостью около 250 600 рублей, а также чай, сахар и кондитерские изделия на сумму свыше 340 900 рублей. Собравшимся у Мухиной 187 гостям было предложено роскошное угощение. На 38-й минуте пира на хозяйку напал некто Пауков, но гости, увлеченные едой не обратили на это никакого вни​мания. Спас Мухину оперуполномоченный Комаров. Это его 265-я подобная операция.

Мухиной напоминаем: найденные деньги следует сдавать в «Стол нахо​док». За последний год это было сделано 789 440 гражданами. Произнесите:

Прибыл поезд с 287 пассажирами.

Длина окружности равна 422 сантиметрам.

Фермер владел 243 982 гектарами земли.

Упражнения по лексической правильности речи

Составьте словосочетания со следующими словами иноязычного про​исхождения: адаптация, альянс, апартеид, брифинг, дестабилизация, инси​нуация, конфронтация, манипуляция, статус-кво, элита, эмбарго.

Исправьте предложения и произнесите их правильно: Меня критикуют о том, что я опоздал на занятия. Поступило сообщение из более вышестоящих органов. Читая роман, невольно приходит в голову мысль. Никогда не езжу «зайцем», всегда оплачиваю за проезд. Вывод напрашивается сам на себя.

Подлог, взятки, мошенничество - всем этим занимается отдел по борьбе с экономическими преступлениями.

Дети бегут из дома не от хорошей жизни. И помогать таким должно госу​дарство.

Женьшень восстанавливает половую слабость у мужчин. При Сталине наша экономика оказалась на краю пропасти. С тех пор она шагнула далеко вперед.

В предновогодние дни продавцы пользуются ажиотажным спросом. Наше законодательство - это целая кладезь проблем и нестыковок. На руках у вратаря были черные перчатки и синие трусы.

>
Подумайте, когда следует говорить: опять, а когда обратно;

дожить, а когда класть;

одевать, а когда надевать;

иметь значение, а когда играть роль;

волеизъявление - волеизлияние.

>
Уместно ли, на Ваш взгляд, такое употребление? Удельный вес женщин в парламенте.

В силу слабости женского пола. Наступила половина зимы.

Полукриминальные элементы подчинили все московские рынки. Он сунул ноги в удила и поскакал. Рейд выявил целую плеяду жуликов.

Он получил удар в плечи и другие жизненноважные органы. Что вы матом ругаетесь как малые дети? В верхней одежде не обслуживаем.

> Какие слова являются лишними? Свои сограждане. Вступительная преамбула. Медицинская аптека. Очень прекрасный день. Коренные аборигены. Молодежь - передовой авангард. Будущая перспектива. Старые ветераны второй мировой. Старик негодовал от возмущения. Держу в своих руках. Целый кусок мяса. В январе месяце.

VI. Юридическая риторика

С юридической риторикой напрямую связывается судьба человека. Имен​но он является главным персонажем судебной ситуации. Слово прокурора, судьи, адвоката, следователя оказывает решающее воздействие на жизнь об​виняемого - быть ли ему на свободе или за решеткой, каким будет наказание, срок его заключения, условия содержания под стражей и т.д.

Юрист, как представитель юриспруденции, как специалист по правоведе​нию и законам должен не только сам соблюдать, но и следить за справедли​вым их применением.

Своеобразие профессии юристов предопределяет особенности судебной речи. Н.П. Карабчевский писал: «Судебное красноречие - красноречие осо​бого рода. На него нельзя смотреть лишь с точки зрения эстетики. Вся дея​тельность судебного оратора - деятельность боевая. Это - вечный турнир перед возвышенной и недосягаемой «дамой с повязкой на глазах» (Феми​дой. - авт.). Она слышит и считает удары, которые наносят друг другу про​тивники, угадывает и каким орудием они наносятся»
.

Судебный монолог сдерживается нормативно-правовыми ограничениями, обусловленными узким профессионализмом публичного выступления. Су​дебная речь произносится с конкретной целью, в конкретном месте - в по​мещении суда. Тематика ее может быть разнообразной, но речевое оформле​ние четко ограничено рамками правовой культуры и характером адресата-состава суда.

В каких-то фрагментах речи адвокат и прокурор могут апеллировать к си​дящим в зале суда, задавать вопросы. Однако основное полемическое состя​зание сторон в судебном процессе, которое ведется с целью выяснения исти​ны, рассчитано на судью, состав суда и присяжных. Эти целевые установки и определяют весь строй аргументов судебной речи и ее эмоциональный накал.

Для обучения юридическому красноречию необходимо обращаться к ан​тичным традициям в этой сфере. Юридическая правоспособность, ответст​венность граждан перед законом была осознана еще в Древней Греции, а дос​тигла расцвета в Древнем Риме. Правовая культура Европы черпала материал прежде всего из римского права.

Первыми теоретиками судебного красноречии Древней Греции были Гор​гий, Лисий, Исократ. Горгий обучал юношей из богатых семей говорить пуб​лично и логично мыслить. Лисий умел создавать яркие характерные портре​ты своих клиентов и заложил основу композиции судебной речи. Исократ писал судебные выступления и обучал молодых ораторскому искусству. Сам же из-за слабого голоса почти не выступал. Как защитник эллинов выступал выдающийся оратор Демосфен, добившийся огромных успехов в искусстве судебной речи.

Родоначальником латинского судебного красноречия, автором трудов по юриспруденции был Катон Старший. Его речи отличались точностью, крат​костью, стилистическим изяществом. Он побеждал своим ораторством любо​го противника. Цицерон и Плутарх отличали умение Катона говорить «с большой силой и живостью» (Цицерон), метко и остро.

Талантливым защитником в римских судах был Гальба, красноречивым и великим оратором Карбон. Политический оттенок был характерен для па-фосных судебных речей Марка Антония, который мог великолепно оцени​вать обстановку, импровизировать и быть эмоциональным. Лучшим правове​дом, по мнению Цицерона, был судебный оратор Красе, речи которого отли​чались тщательной подготовленностью. Известным судебным оратором был Квинт Гортензий, покорявший слушателей благородством, точным и умест​ным подбором слов.

Царем адвокатуры современники назвали Цицерона, воплотившего в себе достоинства всех других судебных ораторов. Каждая его речь побеждала слушателей.

Средние века не содействовали развитию судебного красноречия.

Новые его страницы стали писаться во Франции в XIX в., где значитель​ное влияние на развитие судебного красноречия оказала Великая француз​ская революция.

В России существование судов известно с XI в. Первые законы Киевской Руси появились при княжении Ярослава. Юридические взгляды наших пред​ков изложены в Русской Правде - памятнике письменности, написанном на древнерусском литературном языке. Народ на Руси к судебным процессам относился скептически. Поэтому у В.И. Даля в словаре нет ни одной посло​вицы в «похвалу судам». Наоборот, в народе произносилось: в суд ногой - в карман рукой; где суд, там и неправда; в суд пойдешь - правды не найдешь; это Шемякин суд (т.е. неправедный, «кривой»).

Лишь во второй половине XIX в. после судебной реформы 1864 г. расцве​ло русское судебное красноречие - золотая страница мирового ораторского искусства.

Судебные речи талантливых русских юристов А.Ф. Кони, В.Д. Спасовича, А.И. Урусова, Н.П. Крабчевского, П.А. Александрова, К.К. Арсеньева, В.И. Жуковского, Ф.Н. Плевако, А.В. Лохвицкого признаны обществом как неподражаемые образцы судебного ораторства. Их объединяло честное стремление служить интересам своего народа. «Мы стали костью в горле не одной высокопоставленной особе, эти особы охотно бы съели нас, но не ле​зет- удавишься», - говорил В.Л. Спасович, один из самых влиятельных и популярных петербургских юристов.

После 1864 г. в суды стали ходить как в театры, чтобы услышать своих национальных ораторов. Они все, без исключения, руководствовались систе​мой нравственных правил, которые включали:

>
прямоту и правдивость, особую честность ума и сердца, неспособность на ложь и хитрость;

скромность оратора в суде, недопустимость самовозвеличения;

думу о деле, а не о себе;

>
благоразумие оратора: в речи должна иметь место рассудительность и здравый смысл;

>
тактичность, предельная осторожность и чувство меры;

>
в своей личной жизни судебный оратор не должен выходить за преде​лы правил принятой и строгой морали. Нужно не только казаться блюстите​лем нравственных законов общества, но и быть им в действительности. Су​дебный оратор не должен забывать о своей репутации.

Особое внимание русские юристы этого времени уделяли искусству су​дебного красноречия. Они стремились, чтобы каждое их слово было понятно слушающим, потому что на суде особенно важна исключительная ясность речи. Замечательный судебный деятель П. Сергеич (он же П.С. По-роховщиков. - авт.) по этому поводу писал в своей книге «Искусство речи на суде»: «... на суде нужна необыкновенная, исключительная ясность. Слуша​тели должны понимать без усилия. ...не так говорите, чтобы мог понять, а так чтобы не мог не понять вас судья»2. Этот оратор высоко ценил умение говорить просто и легко о предметах спорных и сложных. Судебный оратор К.Л. Луцкий считал, что следует стремиться к точности слога и умению пра​вильно формировать свои мысли: «... точность выражений есть правильность высшего рода... Выражение точное определяет мысль во всем ее целом, то​гда как не вполне точное представляет ее лишь наполовину, а неточное и со​всем извращает»3.

Русские судебные ораторы постоянно помнили о необходимости выбора нужного слова, чтобы оно не противоречило правовым кодексам, о словес​ном богатстве, пристойности и выразительности, о благозвучии, от которых выигрывает любая мысль. Ибо не только сила аргумента, но и способ ее вы​ражения имеет значение. Они сознательно украшали речь тропами и фигура​ми, не делая это самоцелью. Хороший судебный оратор знает, что люди не столько слушают его большую речь, сколько ее видят и чувствуют. Поэтому речь не должна состоять из одних сухих рассуждений, а достигать наивыс​шей выразительности, содержать эффектные картины, запоминающиеся об​разы, характерные эпизоды. Поэтому большую роль в речах судебных орато​ров играют сравнения, метафоры, но употреблять их надо нечасто.

Убедительное и красивое сравнение может повлиять на ход мыслей при​сяжных и предопределить их окончательное решение по судебному иску.

Должна быть продумана манера произнесения речи. Речь юриста не по​хожа на игру эстрадного актера. На всех стадиях - и подготовки, и произне​сения - речь по стилю должна быть серьезной, вдумчивой и основательной.

Русские судебные ораторы создали много поучительных трудов, с кото​рыми обязательно должен ознакомиться всякий начинающий юрист.

Особая роль отводится А.Ф. Кони: он признан создателем школы судеб​ного красноречия в России. Он и «гиганты и чародеи слова» (А.Ф. Кони. -авт.) пореформенного суда XIX в. сумели поднять русское судопроизводство и искусство речи на суде на недосягаемую высоту. В теории судебного крас​норечия, как части общей культуры народа, разработаны все аспекты дея​тельности юристов. Если на стадии следствия особое значение придавалось сбору вещественных доказательств, улик, сбору свидетельских показаний и мнений экспертов, то на стадии обвинения, защиты и прений сторон важ​нейшую роль играет содержательная и стилистическая сторона судебной ре​чи. Речи прокуроров как должностных обвинителей по содержанию и стили​стике отличаются от речей адвокатов. В свою очередь, речь судьи подчинена другой задаче: судья должен выносить приговор по судебному делу.

Современная судебная речь учитывает лучшие традиции прошлого, но тем не менее она видоизменилась. Она стала меньшей по объему. Для нее в большей степени характерны формы логического развертывания системы доводов и в меньшей степени - употребление средств эмоционального воз​действия. В судебных процессах сегодня редко произносятся пышные фразы и длинные цитаты из художественных произведений. Обвинительная речь стала более конкретной, а характеристика подсудимого дается без глубокого психологического анализа.

Обратимся к общей характеристике речевой деятельности на суде. Факто​рами, формирующими коммуникативную ситуацию являются:

>
специфичность поводов для вступления в общение: совершено деяние, содержащее признаки преступления;

>
наличие множественных целей в каждом общении, совмещение их;

проявление элементов конфликтного общения (прокурор - адвокат). В основе конфликта лежит явление «ролевой противоположности», когда обе стороны фиксируют внимание на противоречиях, что создает ситуацию по​стоянного соперничества;

высокая степень формализованное™ общения;

общение в рамках судебного заседания урегулировано нормами уго​ловно-процессуального закона и является по отношению к суду субордина​ционным.

Перед каждой частью судебного заседания стоят конкретные задачи, что обусловливает применение в них определенных языковых норм.

Первая часть - подготовительная. Ее цель обеспечить необходимые ус​ловия для успешного проведения судебного следствия (оглашаются суть де​ла, состав суда, разъясняются права и обязанности участников процесса). Речевую основу этой части составляет устная форма кодифицированного литературного языка, преобладает деловой стиль речи. В части, где разъяс​няются подсудимому права, судья использует нейтральную и разговорную лексику. Информация должна быть понятной подсудимому с учетом его об​разовательного уровня.

Вторая часть судебного разбирательства - судебное следствие, которое тщательно исследует обстоятельство совершенного преступления и выясняет степень вины подсудимого.

Самым известным средством доказывания в суде является допрос. Он оказывает сильное воздействие на психику допрашиваемых, поэтому юрист должен формулировать свои вопросы в корректной форме, максимально ясно и конкретно. Следует избегать сложных терминов, стандартных официаль​ных выражений. Здесь применяется кодифицированный литературный язык с привлечением разговорной речи. Она позволяет опытному юристу «разгово​рить» допрашиваемого. Сам судья, обобщая детали разбирательства, исполь​зует официально-деловой стиль.

Третья часть - судебные прения, с помощью которых анализируются по​зиции обвинения и защиты. Судебные прения включают публичные речи обвинителей, гражданского истца, гражданского ответчика, защитников и подсудимого. В основе их выступлений лежит кодифицированный литера​турный язык (публицистический и официально-деловой стиль) и отдельные элементы разговорной речи.

Четвертая часть - провозглашение приговора. Его цель - ознакомление участников процесса с решением суда. Приговор является письменным до​кументом, который составляется судом, имеет узуальную (общепринятую) структуру, определенную УПК и конкретную стилистическую окраску. Три части приговора: вводная, описательная и резолютивная составляются в офи​циально-деловом стиле кодифицированного литературного языка. Приговор сохраняет стилистические черты письменных юридических текстов: стандар​тизация, неличный характер, точность, императивность. Приговор зачитыва​ется вслух в аудитории не имеющей юридического образования, поэтому текст должен быть без сложных терминов и оборотов, благозвучным, легко-произносимым, а меры наказания конкретными, определенными и понятны​ми.

В судебном разбирательстве главными действующими лицами являются государственный обвинитель (прокурор) и защитник (адвокат).

Речь прокурора более клиширована, стандартна, суха, ближе к модели официально-делового стиля, чем речь адвоката. Исследования, проведенные в России (Татарстан, 1983 г., под руководством Шевченко Н.В.) показали, что обвинители употребляли 36,7 % терминологической лексики, 26,2 % - обще​употребительной, 0,3 % - разговорной, 0,1 % - просторечной. Защитники соответственно: 28,2 %, 29,4 %, 0,3 %, 0,1 %. Речь прокурора более регламен​тирована, воспринимается зрительно (поэтому важна форменная одежда).

Адвокат - фигура самостоятельная. Прокурор должен доказать наличие всех элементов состава преступления, адвокату достаточно опровергнуть хотя бы один из этих элементов. Прокурор обязан проанализировать все имеющиеся в деле доказательства, адвокату достаточно проанализировать лишь некоторые. Адвокат в речи анализирует психологические особенности подзащитного, ищет смягчающие обстоятельства. Речь адвоката структурно свободна, раскована, в ней больше разговорной речи, импровизации, эмоцио​нальных и экспрессивных средств выражения, проникнута чувством гуман​ности, верой в добрые задатки в человеке, в его перевоспитание и т.д.

Полемика в судебном следствии - лишь один из видов юридической ри​торики. Другими разновидностями, имеющими свои специфические особен​ности, являются диалоги следователей с процессуальными партнерами, пуб​личные выступления юристов в массовой аудитории, профессиональное об​щение работников милиции, нотариата, госслужбы и проч.

Юридическая риторика дополняется такими специфическим знаниями как «речь - объект криминалистического исследования», «культура юридическо​го документа» и т.д. Подробно об этом можно прочитать в книге Н.И. Пору-бова «Риторика».

Задания и упражнения для самостоятельной работы
В целях овладения специфическими навыками юридической риторики, усвоения методики подготовки и тактики исполнения юридических речей, изучения речей известных судебных ораторов постарайтесь выполнить следующее.

1. Прочитайте книги об известных судебных ораторах и искусстве юри​дического красноречия:

Высоцкий, С. Кони / С. Высоцкий. М, 1989 (ЖЗЛ).

Губаева, Т.В. Словесность в юриспруденции / Т.В. Губарев. Казань, 1995. Ивакина, Н.Н. Культура судебной речи / Н.Н. Ивакина. М., 1995. Сергеич, П. Искусство речи на суде / П. Сергеич. М, 1988.

Прочитайте сцену суда над Катюшей Масловой в романе Л,Н. Толсто​го «Воскресение», поделитесь впечатлениями об отношении к своим обязан​ностям «служителей Фемиды».

Прочитайте произведение Н.С. Лескова «Леди Макбет Мценского уез​да». Попробуйте сначала обвинить Катерину, а затем выступить в ее защиту.

Прочитайте и проанализируйте рассказ А.П. Чехова «Случай из судеб​ной практики».

«Подсудимый Шельмецов обвинялся в краже со взломом, мошенничестве и проживании по чужому паспорту.

Защищал его знаменитейший и популярнейший адвокат. Этого адвоката знает весь свет. Чудные его речи цитируются, фамилия его произносится с благоговением... Когда товарищ прокурор сумел доказать, что Шельмецов виновен и не заслуживает снисхождения; когда он уяснил, убедил и сказал: «Я кончил», - поднялся защитник. Все навострили уши. Воцарилась тишина. Адвокат заговорил, и ... пошли плясать нервы у Й-ской публики! Он вытянул свою смугловатую шею, склонил на бок голову, засверкал глазами, поднял вверх руку, и необъяснимая сладость полилась в напряжённые уши. Язык его заиграл на нервах, как на балалайке... После первых двух-трех фраз его, кто-то из публики громко ахнул, и вынесли из залы заседания какую-то бледную даму. Через три минуты председатель вынужден был потянуться к звонку и трижды позвонить. Судебный пристав с красным носиком завертелся на сво​ём стуле и стал угрожающе посматривать на увлечённую публику. Все зрач​ки расширились, лица побледнели от страстного ожидания последующих фраз, они вытянулись ... А что делалось с сердцами ?!

- Мы - люди, господа присяжные заседатели! - сказал между прочим за​щитник. - Прежде чем предстать перед вами, этот человек выстрадал шести​месячное предварительное заключение. В продолжение шести месяцев жена была лишена горячо любимого супруга, глаза детей не высыхали от слёз при мысли, что около них нет дорогого отца! О, если бы вы посмотрели на этих детей! Они голодны, потому что их некому кормить, они плачут, потому что они глубоко несчастны ... Да поглядите же! Они протягивают к вам свои ру​чонки, прося вас возвратить им их отца! Их здесь нет, но вы можете себе их представить. /Пауза/. Заключение ... Гм... Его посадили рядом с ворами и убийцами ... Его! /Пауза/. Надо только представить себе его нравственные муки в этом заключении, вдали от жены и детей, чтобы ... Да что говорить?!

В публике послышались всхлипывания ... Заплакала какая-то девушка с большой брошкой на груди. Вслед за ней захныкала соседка её, старушонка.

Защитник говорил и говорил ... Факты он миновал, а напирал больше на психологию.

-
Знать его душу - значит знать особый, отдельный мир, полный движе​ний. Я изучил этот мир ... Изучая его, я, признаюсь, впервые изучил человека. Я понял человека ... Каждое движение его души говорит за то, что в своём клиенте я имею честь видеть идеального человека ...

Судебный пристав перестал глядеть угрожающе и полез в карман за плат​ком. Вынесли из залы ещё двух дам. Председатель оставил в покое звонок и надел очки, чтобы не заметили слезинки, навернувшейся в его правом глазу. Все полезли за платками. Прокурор, этот камень, этот лед бесчувственней-ший из организмов, беспокойно завертелся на кресле, покраснел и стал гля​деть под стол ... Слезы засверкали сквозь его очки. «Было б мне отказаться от обвинения! - подумал он. - «Ведь этакое фиаско потерпеть! А?»

-
Взгляните на его глаза! - продолжал защитник /подбородок его дрожал, голос дрожал, и сквозь глаза глядела страдающая душа/. - Неужели эти крот​кие, нежные глаза могут равнодушно глядеть на преступление? О нет! Они, эти глаза, плачут! Под этими калмыцкими скулами скрываются тонкие нер​вы! Под этой грубой, уродливой грудью бьётся далеко не преступное сердце! И вы, люди, дерзнёте сказать, что он виноват?!

Тут не вынес и сам подсудимый. Пришла и его пора заплакать. Он зами​гал глазами, заплакал и беспокойно задвигался ...

-
Виноват! - заговорил он, перебивая защитника. - Виноват! Сознаю свою вину! Украл и мошенства строил! Окаянный я человек! Деньги я из сундука взял, а шубу краденую велел свояченице спрятать ... Каюсь! Во всём виноват!

И подсудимый рассказал, как было дело. Его осудили.

5. Сопоставьте хроникальный отчет и защитительную речь известного адвоката Н.П. Карабчевского о крушении парохода «Владимир».

Характеристика капитана Криуна.

Военный штурман по образова-
Штурман по специальному обра-

нию, затем флотский офицер, - Кри-
зованию, служа в Черноморском фло-

ун уже в чине капитана 2 ранга пе-
те, он сделал много кампаний. Плавал

решел на службу в «общество», пла-
за границей, доходил до Японии и

вал сперва в качестве старшего по-
Китая и  избороздил Черное море

мощника, побывал в Китае и уже 8
вдоль и поперек,

лет, как занимал должность капитана
Скромный труженик, без покрови-

на судах «общества», совершавших
телей и протекций, он обязан лично

рейсы по Крымско-Кавказской ли- своему усердию и исполнительности нии. В общей сложности под его переводом из штурманов лейтенан-командой перебывало до 10 парохо- том во флот. Это всегда считалось дов и, слава Богу никаких аварий и почетным отличием. В общей слож-морских бедствий не приключалось.    ности в военном флоте он прослужил

более 25 лет ... В течение 8 лет в ко​мандовании его перебывало до 16 пароходов буксирных, товарных, пас​сажирских и , слава Богу, не приклю​чилось никаких аварий.

Описание паники на итальянском пароходе «Колумбия». По единогласному отзыву лиц,      По отзыву некоторых пассажиров перескочивших на «Колумбию», там   «Владимира», в первую же минуту шла суматоха не хуже, чем и на   перескочивших на «Колумбию», на «Владимире». Капитан Пеше, полу-   палубе ее царили мрак и невообрази-одетый, растерянный, без шапки бе-   мый хаос. Матросы, оторопелые, ис-гал по палубе и, обращаясь к своим   пуганные, бесцельно бегали по палу-матросам, громко кричал: «Дети, мы   бе, не отвечая на вопросы; каждый из погибаем! Спасение в лодках, мы   них взывал к своей мадонне и громко погибаем». Матросы с фонарями бе-   молился  богу...   Сам   Пеше,  этот гали из стороны в сторону, не отве-   «старый морской волк», неодетый, в чая на обращенные к ним вопросы.      туфлях, с непокрытой головой, ме​тался из стороны в сторону и торо​пил своих бравых «деток»: «Спасай​тесь! Спасайтесь!»

Описание поведения пассажиров
Многие встретили смерть со спо- Когда подумаешь при этом, что на
койствием истинных философов, подход «Колумбии» вплотную нужны
Молодая девушка Шестакова не были всего каких-нибудь 5-7 минут и
поднялась даже со скамьи, на кото- что их не нашлось у Пеше, невольно
рой все время сидела неподвижно, содрогаешься. Живо встает в моем
устремив взоры на огни «Колум- воображении образ этой словно ока-
бии»; отец ее бодрился, старался меневшей молодой девушки, вперив-
утешить ее веселым голосом: «По- шей свой задумчивый взгляд на «Ко-
дойдет пароход, всех спасет» ... Он лумбию» и не проронившей ни одного
погиб вместе с дочерью.
слова. Я говорю о Шестаковой, и не-

вольно начинает щемить сердце. С ней рядом был ее отец ... Отец успо​каивал дочь, а вместе и всех окру​жающих: «Полно, мы не погибнем, мы не можем погибнуть, так близко «Колумбия», она подойдет!» Увы, она не подошла ...

6. Определите коммуникативные установки говорящих и доводы, кото​рые они используют.

«Например, о пьянстве можно сказать так: "Все свидетели, характеризуя подсудимых, неизменно упоминали, что те в последнее время очень увлека​лись водкой и потеряли человеческий облик. Пьянство - вот основное зло и причина совершенных преступлений. Где только не пили подсудимые и их собутыльники: и на улице, и в цехе, и за углом магазина. Каких только при​чин не придумывали ради того, чтобы напиться: "перед обедом", "с устатку", "в день получки". На следующий день "надо похмелиться" - и опять напива​лись, пили неумеренно, добровольно доводили себя до состояния, в котором теряются человеческие качества и рождаются грязные мысли и злые поступ​ки. Глубоко прав В. Маяковский, утверждая: "преступление всех систем, и хрип хулигана, и пятна быта сегодня измеришь тем, сколько пива и водки напито"».

В. И. Царев, прокурор.

«В древности говорили: "Хорошо быть строгим, лучше быть добрым, а еще лучше быть справедливым". Если бы следователь проявил любую из этих добродетелей, то все равно пришел бы к одному и тому же выводу. Будь следователь строг, он бы строго отнесся к отбору доказательств и тогда бы не выдвинул обвинения против Даниловой; будь он добр, он бы долго колебал​ся, можно ли к тому горю, что обрушилось на семью Даниловых, прибавлять еще горечь незаслуженного обвинения; будь следователь справедлив, он ска​зал бы то, что сказал сегодня прокурор, отказываясь от обвинения. Он сказал бы, что не собрал необходимых и достаточных доказательств для обвинения Марии Петровны Даниловой».

Адвокат Я.С. Киселев.

«Товарищи судьи! Когда вы удалитесь в совещательную комнату, остане​тесь наедине со своей совестью и будете решать судьбу подсудимых, перед вами неизбежно и неотвратимо встанет вопрос: почему в предложенной вам обвинителем версии убийства имеется столь много противоречий и сомни​тельных мест, опровергающих ее реальность и обоснованность? Почему, вы​ражаясь попросту, в ней концы не сходятся с концами? И, разрешая этот во​прос, вы неминуемо должны будете признать, что лишь объяснения обстоя​тельств убийства, изложенные защитой, не только разъясняют все противо​речия и сомнения в версии обвинения, но и полностью опровергают эту вер​сию. Я уверен, что, согласившись с этими объяснениями, вы со спокойной совестью вынесете подсудимому оправдательный приговор».

Адвокат А.Ф. Каляев

7. Проведите стилистический анализ юридических документов Органи​зации Объединенных Наций в сфере поддержания мира. Охарактеризуйте особенности синтаксического строения речи и манеру изложения.

Устав Организации Объединенных Наций

разработан на Конференции Объединённых Наций в 1945 году в Сан-Франциско

(Извлечения)

Организация Объединенных Наций преследует Цели:

Поддерживать международный мир и безопасность и с этой целью при​нимать эффективные коллективные меры для предотвращения и устранения угрозы миру и подавления актов агрессии или других нарушений мира и про​водить мирными средствами, в согласии с принципами справедливости и международного права, улаживание или разрешение международных споров или ситуаций, которые могут привести к нарушению мира;

Развивать дружественные отношения между нациями на основе уважения принципа равноправия и самоопределения народов, а также принимать дру​гие соответствующие меры для укрепления всеобщего мира;

Осуществлять международное сотрудничество в разрешении междуна​родных проблем экономического, социального, культурного и гуманитарного характера и в поощрении и развитии уважения к правам человека и основным свободам для всех, без различия расы, пола, языка и религии, и

Быть центром для согласования действий наций в достижении этих общих целей.

Всеобщая декларация прав человека

Провозглашена резолюцией 217А(Ш) Генеральной Ассамблеи от 10 декабря 1948 года (Извлечения)

Статья 1

Все люди рождаются свободными и равными в своём достоинстве и пра​вах. Они наделены разумом и совестью и должны поступать в отношении друг друга в духе братства.

Статья 3

Каждый человек имеет право на жизнь, на свободу и на личную непри​косновенность.

Статья 4

Никто не должен содержаться в рабстве или в подневольном состоянии; рабство и работорговля запрещаются во всех их видах.

Статья 5

Никто не должен подвергаться пыткам или жестоким, бесчеловечным или унижающим его достоинство обращению и наказанию.

8. Попытайтесь «набросать» Декларацию прав и обязанностей слушате​лей вашей учебной группы. При этом используйте лексику, фразеологию, характерную для этого вида документов.

ТЕМЫ РЕФЕРАТОВ

1. Аристотель, Демосфен, Цицерон о становлении оратора.

2. Квинтилиан и его «Руководство к ораторскому искусству».

3. Традиции русского ораторства.

4. Из истории белорусского ораторства.

5. Как научиться красноречию?

6. Речевая публичность сотрудника милиции.

7. Логическая партитура речи.

8. Рассказ об ораторе, который произвел яркое впечатление.

9. Оратор как педагог и психолог.

10. Конфликты в аудиториях: причины и пути выходы из них.

11. Культура диалога (беседы, спора, переговоров, интервью, опроса и т.п.).

12. Зачем оратору харизма и артистизм?

13. Соотношение в речи науки и искусства.

14. Культура речи нашего современника.

15. Сленг минского троллейбуса (гомельской окраины, гродненской ту​совки,
 витебской очереди, молодежной дискотеки и т.п.).

16. Юрист как оратор.

17. Что значит владеть речью и говорить содержательно и правильно?

18. «Риторическое лицо» белорусского телевидения.

19. СМИ и их роль в речевой культуре общества.

20. Выдающиеся судебные ораторы.

ВОПРОСЫ К ЗАЧЕТУ 

1. Риторика, ее назначение в современном обществе.

2. Характер отношений, складывающихся между говорящим и слушаю​щим в условиях конфликтных ситуаций.

3. Взаимосвязь риторики с другими науками.

4. Судебная реформа в России в 1864 г. и развитие судебного красноре​чия.

5. Отличие логики рассуждения от логики изложения.

6. Соотношение понятий «красноречие», «мастерство публичного высту​пления», «ораторское искусство».
7. Роль логики, ее законов, приемов и операций в риторике.

8. Виды и жанры речей.

9. Дедуктивный и индуктивный способы аргументации. Сравнение и ана​логия.

10. Выразительность речи. Интонация.

11. Классические части риторики.

12. Эристика - искусство полемики.

13. Требования, предъявляемые к теме выступления. Основной закон ри-
торики.

14. Понятие психологического кластера.

15. Назначение и состав инвенции.

16. Краткая история развития риторики в России.

17. Виды риторических аргументов.

18. Задачи судебной риторики.

19. Различие видов вступления. Требования к вступлению речи.

20. Отличие композиции от плана выступления. Правило Леонардо да
Винчи.

21. Принцип расположения аргументов в ораторской речи. Правило Гомера.

22. Понятие мемории и акции.

23. Цели и задачи заключительной части речи.

24. Монологическая и диалогическая речь. Структура диалога.

25. Психологические особенности аудитории.

26. Вопросно-ответный комплекс в диалоге.

27. Понятие элокуции.

28. Язык, мышление, речь как речевая деятельность.

29. Краткая история риторики античного мира.

30. Назначение юмора в выступлении.

31. Судебное красноречие в России и его представители (Кони, Плевако,
Карабчевский, Пассовер, Урусов).

32. Приемы поддержания внимания аудитории.

33. Стилистические особенности ораторской речи.

34. Жесты и их классификация.

35. Понятие диспозиции.

36. Виды словесных тропов.

37. Психологические аспекты воздействия оратора на аудиторию.

38. Культура и этика судебных прений.

39. Методика подготовки к публичному выступлению.

40. Функции этики в юридической риторике.

41. Дискуссия, полемика, софистика, эклектика.

42. Техника речи.

43. Экспрессивное поведение в общении.

44. Допрос как диалог следователя с процессуальным партнером.

45. Корректные и некорректные приемы диалога.

46. Кинесика, такесика, проксимика.

47. Культура речи юриста.

48. Метафора в речи.

49. «Искусство речи на суде» П. Сергеича.

50. Методика подготовки к публичным выступлениям.

51. Развитие риторического знания в Беларуси.

52. Вопрос как форма мысли.

53. Устная и письменная речи как объекты криминалистического иссле​дования.

54. Е.А. Матвиенко и его «Судебная речь».

55. Защитительная речь адвоката.

56. Демосфен и Цицерон - великие ораторы древности.

57. Раскройте содержание высказывания Цицерона: «Поэтами рождают​ся, ораторами становятся».

58. Ошибки в речевом этикете юриста.

59. Семинарское и практическое занятие в свете риторики.

60. Культура юридического документа.

61. Обвинительная речь прокурора.

62. Тактика исполнения лекции.

63. Диалог следователя с процессуальным партнером.

64. Риторические фигуры.

65. Полемическое начало судебного допроса.

66. Правила поведения оратора на трибуне.

67. Психология воздействия оратора на аудиторию.

68. План и композиция выступления в массовой аудитории по профилак​тической тематике.

69. Риторика - наука убеждать.

70. План и композиция выступления с отчетом, в прениях на совещании.

71. Фразеологические единицы речи: афоризмы, максимы, пословицы, по​говорки, крылатые слова.

72. Качества хорошей речи: ясность, точность, уместность, чистота, ин​формационная насыщенность, лексическое богатство.
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Примечание: За последние годы из печати вышло множество интересных и полезных книг по риторике. Каждую из них возможно использовать при подготовке к занятиям.

Коракс, Лисий, Квинти-лиан, Аристотель, Злато�уст, Платон�
Коракс, Лисий, Демос�фен, Вергилий, Сократ, Платон�
Коракс, Лисий, Горгий, Аристотель, Платон, Демосфен�
�
5. Назовите древнеримских ораторов:


Варианты�
�
Цезарь, Горгий, Квин-тилиан, Сократ�
Цезарь, Вергилий, Квин-тилиан, Цицерон�
Цицерон, Платон, Вер�гилий, Цезарь�
�
6. Назовите средства убеждения словом:


Варианты�
�
Логос, этос, факт�
Логос, этос, эрос�
Логос, этос, пафос�
�






4. Назовите древнегреческих риторов:


Варианты





Ьлагословие


Благоглаголание


Благоречие


Благоязычие


Хитрословие


Велеречие


Великогласие


Искусснословие�
Добрословие


Доброглаголание


Доброречие


Доброязычие


Златословие


Златоустие


Многовещание


Краснословие


Сладкоголосие�
�






10. Назовите слово, синонимами которого являются древнерусские слова:





1.�
а-2�
Ь-4�
с-3�
�
�
�
�
�
2.�
а- 1�
Ь-3�
с-0�
�
�
�
�
�
3.�
а-4�
Ь-4�
с-3�
d�
-2�
e�
-4�
�
4.�
а-0�
Ь-0�
с- 1�
d�
-1�
e�
- 0�
�
5.�
а- 1�
Ь-2�
с-3�
d�
-4�
e�
-2�
�
6.�
а-2�
• Ь- 1�
с-3�
d�
-2�
e�
-3�
�
7.�
а- 1�
Ь-3�
с-3�
d�
-2�
e�
-0�
�
ос�
а-3�
Ь- 1�
с- 1�
�
�
�
�
�
9.�
а-3�
Ь- 1�
с-2�
d�
-1�
�
�
�
10�
а-3�
Ь-2�
с- 1�
�
�
�
�
�
11�
а-0�
Ь-3�
с- 1�
�
�
�
�
�
12�
а- 1�
Ь-4�
с-2�
�
�
�
�
�
13�
а-0�
Ь-4�
с-3�
�
�
�
�
�
14�
а-4�
Ь-2�
с-0�
�
�
�
�
�
15�
а-4�
Ь-0�
с- 1�
�
�
�
�
�
16�
а-0�
Ь-2�
с- 1�
�
�
�
�
�
17�
а-3�
Ь-4�
с- 1�
�
�
�
�
�
18�
а-2�
Ь-4�
с-0�
�
�
�
�
�
19�
а-3�
Ь-2�
с- 1�
�
�
�
�
�
20�
а-4�
Ь-0�
с-2�
�
�
�
�
�






Ответы на тест «Ориентируетесь ли вы в языке невербального общения?»


77-56 очков. Браво. У вас отличная интуиция, вы обладаете способностью понимать других. У вас есть наблюдательность и чутье. Но вы слишком сильно полагаетесь на эти качества, слова имеют для вас второстепенное зна�чение. Если вам улыбнулись, вы уже готовы поверить, что вам объясняются в





f-1


f-2
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